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Введение

Финансово-хозяйственная деятельность коммерческого предприятия любой организационно-правовой формы зависит от наличия и эффективности использования финансовых ресурсов, которые приравниваются к кровеносной системе, обеспечивающей жизнедеятельность предприятия. 
Важной составляющей финансово-хозяйственной деятельности предприятия является определение финансового состояния предприятия. Проведения анализа финансового состояния предприятия характеризуется совокупностью показателей, которые отражают состояние капитала в процессе его кругооборота и способность предприятия финансировать свою деятельность на фиксированный момент времени. Проводится анализ финансового состояния предприятия с целью выявления возможностей повышения эффективности его функционирования. Способность предприятия успешно функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в постоянно изменяющейся конкурентной среде, постоянно поддерживать свою платежеспособность и финансовую устойчивость свидетельствует о его устойчивом финансовом состоянии. Проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности дает возможность выявить и использовать резервы роста и финансового развития предприятия.
В соответствии с этим в анализе финансово-хозяйственной деятельности, анализ финансового состояния является важным элементом управления. В рыночной экономике финансовое состояние предприятия отражает конечные результаты финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Результаты финансового анализа необходимы, прежде всего, собственникам, а также кредиторам, инвесторам, поставщикам, менеджерам и налоговым службам. 
Актуальность темы выпускной квалификационной работы заключается в том, что в настоящее время проблемам анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия не уделяется должного внимания со стороны руководства предприятия,  при этом, финансовое состояние коммерческого предприятия дает полную картину эффективности использования ресурсов и сбалансированности  активов и пассивов предприятия. Отсутствие навыков адекватной оценки собственного финансового состояния, анализа финансовых последствий принимаемых решений в настоящее время ставит под угрозу существование предприятия в результате резкого наступления банкротства в условиях посткризисной экономической ситуации в стране. Следовательно, одним из важнейших условий успешного управления финансами предприятия является проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Кроме того, проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия позволяет поддерживать переменные и постоянные расходы на оптимальном уровне, что обеспечивается постоянным проведением мониторинга расходов и затрат.
Целью написания выпускной квалификационной работы является  проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности объекта исследования, определение на основании данных показателей уровня финансового состояния и финансовых результатов деятельности предприятия, а также определение направлений по повышению финансовой устойчивости предприятия.
Исходя из поставленной цели выпускной квалификационной работы, определены следующие задачи:
· определить понятие, сущность анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия, цели, задачи, информационную базу проведения анализа;
· изучить методику методика проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия;
· привести краткую финансово-экономическую характеристику объекта исследования
· провести анализ имущества предприятия и источников его формирования, а также определить уровень финансовой устойчивости объекта исследования;
· провести анализ финансовых результатов и рентабельности;
· провести анализ деловой активности и платежеспособности объекта исследования;
· на основании выявленных недостатков определить направления и мероприятия по повышению финансово-хозяйственной деятельности объекта исследования;
· произвести расчет экономической эффективности предлагаемых мероприятий.
Объектом исследования является торговое предприятие ООО «ЭФФЕКТ».
Предмет исследования – финансовое состояние и финансовые результаты ООО «ЭФФЕКТ» основной торговой деятельности предприятия на основании бухгалтерской финансовой отчетности предприятия за 2014-2016 гг. 
Структура выпускной квалификационной работы состоит из трех глав.  
В первой главе рассмотрены основные теоретические аспекты проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности, определяется взаимосвязь проведения анализа с финансовым состоянием предприятия. Производится определение информационной базы и методики проведения анализа  финансово-хозяйственной деятельности коммерческих предприятий.
Во второй главе представлен анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» за период 2014-2016гг. на основании проведения анализа имущества предприятия и источников его формирования. Производится анализ уровня финансового состояния предприятия, финансовых результатов и рентабельности деятельности предприятия. Проведен анализ деловой активности и платежеспособности предприятия.  
В третьей главе представлена вниманию идентификация проблем в целях повышения эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия, определяется комплекс мероприятий, направленных на повышение эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия. На основании предлагаемых к реализации мероприятий производится расчет их экономической эффективности и определение плановых финансово-экономических результатов деятельности предприятия.
В работе применяются следующие методы исследования:  группировка, анализ, синтез, методика разложения, определения абсолютных и относительных величин, методы динамического и регрессионного анализа.
Также повсеместно используются методы сравнения, расчетно-аналитические методы, методы структурно-динамического анализа, структурно-логические приемы. 
Практическая значимость выпускной квалификационной работы заключается в возможном практическом применении в деятельности предприятия результатов анализа финансово-хозяйственной  деятельности торгового предприятия ООО «ЭФФЕКТ».





Глава 1. Теоретические основы анализа финансово-хозяйственной
деятельности предприятия

1.1. Понятие, сущность анализа финансово-хозяйственной
деятельности предприятия


Одним из самых главных факторов в обеспечении конкурентоспособности предприятия в условиях рыночных отношений является проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия, позволяющего выявить наиболее сложные проблемы в управлении хозяйствующим субъектом в целом и его финансовыми ресурсами – в частности. 
Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия – это экономическая категория, которая отражает наиболее выгодное использование капитала, темпы роста прибыли и рентабельности деятельности, состояние капитала в процессе его кругооборота и способность предприятия к развитию и росту на определенный промежуток времени, а также выявление и эффективное дальнейшее использование резервов предприятия. [22, С. 16]
По мнению Г.В. Савицкой, анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия представляет собой структурированный процесс исследования экономических явлений и оценка их чувствительности к изменению факторов внутренней и внешней среды и управленческим воздействиям. [26, C. 7]
Особенное место в проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности занимает финансовый анализ предприятия, необходимый для определения целесообразности и эффективности размещения и использования финансовых ресурсов, финансовых потоков с другими предприятиями данной отрасли, являющийся составной частью экономического анализа (см. рис. 1).
Управленческий анализ
Экономический анализ
Финансовый анализ 

Внутрихозяйственный производственный анализ
Внутрихозяйственный финансовый анализ
Внешний финансовый анализ

Рис. 1. Место финансового анализа в экономическом анализе предприятия 
[10, С. 35]

Следовательно, финансовый анализ представляет собой часть анализа финансово-хозяйственной деятельности, также как и управленческий анализ.
Основные виды анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия представлены в табл. 1.
Таблица 1
Виды анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия
[10, С. 39]
	Вид анализа
	Характеристика

	По пространственному признаку
	Внутрифирменный (изучается эффективность деятельности подразделений внутри предприятия)
Межфирменный (изучается деятельность нескольких предприятий для повышения результатов исследуемого предприятия)

	По временному признаку
	Предварительный (перспективный – проводится для осуществления эффективных хозяйственных операций)
Последующий (ретроспективный – проводится после осуществления хозяйственных операций для определения и анализа результатов совершенной деятельности)

	Периодичность проведения
	Периодический (осуществляется в динамике через установленные временные отрезки)
Разовый (применяется при индивидуальных обстоятельствах – смена профиля работы, условий производства)

	По пользователям
	Внутренний (предназначен для внутреннего использования полученной информации)
Внешний (предназначен для внешних пользователей – банки, инвесторы)

	Степень охвата изучаемого явления
	Сплошной (проведение комплексного анализа)
Выборочный (анализируется часть объекта для быстрого принятия управленческого решения)



Относительно видов проводимого анализа финансово-хозяйственной деятельности следует отметить, что в практической деятельности предприятий, в процессе анализа может одновременно использоваться несколько видов анализа (например, внутрифирменный, периодический, сплошной и т.д.).
Следует более подробно остановится на финансовом анализе, являющийся важной составной частью анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Различают внутренний и внешний финансовый анализ предприятия, структура которых представлена на рис. 2.
Финансовый анализ предприятия, как части АФХД
Внутрихозяйственный финансовый анализ
Внешний финансовый анализ
- Анализ поступлений средств по источникам финансирования
- Анализ денежных расходов и поступлений
- Анализ безубыточности
- Выявление резервов для укрепления финансового положения
- Определение источников финансирования и анализ эффективности вложений


- Анализ платежеспособности
- Анализ формирования и распределения прибыли
- Анализ рентабельности
- Анализ кредитоспособности
- Анализ финансовой устойчивости

Рис. 2. Содержание анализа финансового состояния предприятия  
[9, С. 89]

Внутренний финансовый анализ осуществляется для правильного управления предприятием. Целью внутреннего анализа является обеспечение планомерного поступления собственных и заемных денежных средств и их рациональное размещение таким образом, чтобы произошло создание условий для нормального функционирования предприятия. Необходимо, чтобы при таких условиях предприятие получало максимум прибыли и снизился риск вероятности банкротства.
Проведение внешнего анализа осуществляется внешними пользователями для определения уровня ликвидности, платежеспособности, конкурентоспособности предприятия на основе публичной (внешней) отчетности. [4, С. 37]
Основными задачами внутреннего и внешнего финансового анализа предприятия являются следующие:
· обобщающая оценка финансового положения и факторов, оказавших изменение на результат;
· изучение общих особенностей между средствами и источниками, рациональное размещение и эффективность их  использования;
· соблюдение платежеспособности и кредитоспособности;
· расчет и анализ ликвидности, проведение анализа финансовой устойчивости предприятия;
· долгосрочное и краткосрочное планирование устойчивого финансового положения. [4, С. 39]
Для решения этих задач необходимо изучить следующие факторы:
· анализ состояния, структуры и изменения долгосрочных финансовых вложений;
· изучения наличия, состава и структуры  финансовых средств предприятия, причины и последствия их изменения; 
· расчет ликвидности и состояния дебиторской задолженности;
· анализ наличия, структуры оборотных активов в сферах производства и обращения, причины и последствия их изменения;
· оценка платежеспособности и финансовой гибкости предприятия. [12, С. 41]
Проведение финансового анализа, как части анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия производится на основании соблюдения совокупности принципов, соблюдение которых характеризует достоверность результатов, полученных в ходе проведения анализа. [49, С. 282]

Принципы анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия представлены в табл. 1.
Таблица 1
[bookmark: _Hlk527547249][bookmark: _Hlk527547250]Выполнено с помощью экспертов сервиса «Росдиплом»
Принципы проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия [16, С. 43]
60

	Принцип
	Содержание принципа

	Конкретизация
	Анализ производится на точных данных, полученные результаты имеют количественное выражение

	Комплексность
	Наличие всестороннего изучения экономических явлений или процессов с целью выявления резервов их роста

	Систематизация
	Проведение изучения изменения экономического явления в зависимости друг от друга в комплексе

	Систематичность
	Мониторинг проводится на постоянной основе через определенные равные промежутки времени для изучения влияния факторов на экономическое явление в динамике

	Объективность
	Наличие критического и беспристрастного изучения экономического явления, разработка доказанных выводов, применение/устранение выявленных изменений (факторов), оказывающих влияние на изменение экономического явления

	Эффективность
	Возможность применения полученных результатов в практической деятельности предприятия для повышения финансово-экономической и производственной его деятельности

	Экономичность
	Затраты на проведение анализа должны быть значительно ниже экономического эффекта, полученного в результате его проведения

	Сопоставимость
	Данные и результаты анализа должны быть легко сопоставимы друг с другом, при регулярном проведении аналитических процедур должна соблюдаться преемственность результатов

	Научность
	При проведении анализа следует руководствоваться научно обоснованными методиками и процедурами





В соблюдении принципов в проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия необходимо придерживаться комплексности их применения, что положительно скажется на результатах проводимого исследования. [19, С. 148]
Таким образом, на основании вышесказанного следует сделать вывод, что проведение финансово-хозяйственной деятельности, важной частью которого является проведение финансового анализа и анализа финансового состояния предприятия. При проведении финансового анализа, является, в своей основе, определение эффективности использования финансовых ресурсов, выявление резервов повышения финансового состояния предприятия и финансовых результатов предприятия в целях использования выявленных резервов и повышения эффективности деятельности предприятия.


1.2. Цели, задачи, информационная база проведения анализа
финансово-хозяйственной деятельности предприятия


Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия – это важная часть по принятию экономических решений, основанная на анализе предприятия, как единой микроэкономической системы.
Главная задача анализа финансово-хозяйственной деятельности  заключается в оценке результатов деятельности, выявлении факторов, приносящие предприятию положительный или отрицательный результат в течение определенного периода времени. При этом, положительный результат представляет собой резерв повышения изучаемого экономического явления (показателя), выявление отрицательного результата требует устранения (применение мер, направленных на ликвидацию влияния отрицательного фактора). [20, С. 102]
На основании проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности применяется система планирования и прогнозирования финансово-хозяйственной деятельности предприятия на будущий период времени.
Содержание анализа финансово-хозяйственной деятельности заключается в полном изучении информации по деятельности предприятия для принятия оптимального решения по выполнению производственной программы предприятия и оценки выполнения плана, определение слабых мест и выявление внутрипроизводственных резервов по повышению эффективности деятельности предприятия.
Основная цель проведения финансового анализа, как составной части анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия – это проведение оценки финансового состояния с учетом динамики его изменения, выявление факторов, которые оказали влияние на его изменение. На основании проводимого исследования производится прогнозирование будущего финансового состояния предприятия. При этом, результаты проводимого анализа являются основой принятия решений по повышению финансового состояния предприятия, которые используются в дальнейшем для прогнозирования будущей финансово-хозяйственной деятельности предприятия. [35, С. 28]
Для достижения цели проведения финансового анализа и анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия, последовательно решается следующий круг задач:
· определение оценки результатов деятельности предприятия за прошедшие периоды времени;
· проведение постоянного мониторинга деятельности предприятия;
· производится предупреждение отрицательных факторов в деятельности предприятия;
· открываются резервы по повышению результатов деятельности предприятия, осуществляется применение разработанных и обоснованных планов и нормативов деятельности предприятия. [14, С. 109]
Следовательно, финансовый анализ, как составная часть анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия способствует выработке стратегии и тактики в дальнейшем развитии предприятия.
При проведении финансового анализа деятельности предприятия производится сбор, анализ необходимой информации, которая составляет основу проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия. 
Проведение анализа не ограничивается экономическими данными, при его проведении широко используется техническая, технологическая и другие виды информации. [14, С. 113]
Большое значение для проведения достоверного финансового анализа организации является информационная база – отчетность организации. Если образуется недостаточность данных для формирования отчета о финансовом положении предприятия, в бухгалтерскую отчетность включаются соответствующие дополнительные показатели и пояснения.
Бухгалтерская финансовая отчетность предприятия является основным источником информации о деятельности предприятия, на основании которой рассчитываются все показатели, характеризующие финансовое состояние предприятия. Основными документами, используемыми для проведения анализа финансового состояния предприятия являются следующие формы бухгалтерской отчетности:
· форма по ОКУД №0710001 «Бухгалтерский баланс»;
· форма по ОКУД №0710002 «Отчет о финансовых результатах»;
· форма по ОКУД №0710003 «Отчет об изменениях капитала»;
· форма по ОКУД №0710004 «Отчет о движении денежных средств»;
· форма по ОКУД №0710005 «Приложения к бухгалтерскому балансу». [17, С. 148]
В бухгалтерскую отчетность включаются данные, необходимые для формирования достоверного и полного представления о финансовом положении организации, финансовых результатах ее деятельности и изменениях её финансового положения.
По характеру сведений, которые отображаются в отчетах, различают управленческую (внутреннюю) и финансовую (внешнюю) отчетности, что показано на рис. 3.
Сведения о внутрипроизводственных информационных потоках, характери-зующих объем, структуру и скорость товарного обращения и производства,
издержках, потерях, доходах.
 Сведения о деятельности прочей деятельности предприятия


Отчетность организации
Управленческая (внутренняя) отчетность
Сведения о хозяйственной деятельности организации в целом, служащие для информирования внешних пользователей

Финансовая (внешняя) отчетность

Рис. 3. Виды отчетности  и их краткая характеристика [16, С. 124]

Главной целью любого вида анализа финансово-хозяйственной деятельности является определение оценки внутренних проблем предприятия для подготовки, обоснования и принятия различных управленческих решений, в том числе в области развития предприятия, выхода из кризиса, перехода к процедурам банкротства, привлечения инвестиций.
При этом, управленческие решения, которые носят финансовый характер разрабатываются и принимаются внешними пользователями, которыми являются следующие:
· владельцами предприятия при обосновании стратегических решений предприятия с целью определения мероприятий долгосрочного характера и их включения в бизнес-план предприятия в целях роста устойчивого развития;
· менеджерами предприятия при обосновании решений оперативного характера – определение круга оперативных мероприятий для включения в развитие плана финансового оздоровления компании;
· арбитражными лицами при выполнении решений судебного характера;
· лицами финансово-кредитных учреждений при обосновании решений в предоставлении кредитных ресурсов;
· инвесторами для подготовки решений по инвестированию средств в предприятие;
· представителями государственных органов управления для оценки соблюдения государственных интересов (определение условия государственной поддержки, необходимого для восстановления платежеспособности хозяйствующего субъекта, которое находится полностью или частично в государственной собственности). [11, С. 94]
Ввиду того, что аналитики заинтересованы, прежде всего, в получении информации о том, что происходит сейчас и, вероятнее всего, произойдет в будущем, а не о том, что случилось в прошлом, то они не должны экстраполировать историческую информацию на нынешние условия и, тем более,  делать на ее основе прогнозы в отношении будущего. Следовательно, необходимо проводить объективный анализ, основанный на фактически полученных результатах предприятия.
Определение задач анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия устанавливается разработанными управленческими решениями, при этом, поставленные задачи дают возможность определить выбор определенных видов и форм проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности и финансового анализа предприятия. [13, С. 144]
Таким образом, финансовый анализ, как составная часть анализа  финансово-хозяйственной деятельности предприятия имеет стратегическое значение: позволяет принимать верные финансовые и управленческие решения в настоящий момент времени и принимать стратегические финансовые решения в настоящем в целях повышения финансовых результатов предприятия в будущем. Тем самым, целевая направленность финансового анализа предприятия состоит в обосновании управленческих и экономический решений, последствия от которых проявятся в ближайшем или отдаленном будущем.


1.3. Методика проведения анализа финансово-хозяйственной
деятельности предприятия


Проведение финансового анализа, как и анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия производится на основании использования определенных приемов, основными из которых являются следующие: проведение горизонтального и вертикального анализов, трендовый анализ, метод сравнения, метод сводки и группировки, метод цепных подстановок, приемы анализа абсолютных и относительных величин. 
Относительные показатели предприятия сравниваются со следующими параметрами:
· общепринятые методические нормы в оценке степени риска и прогнозирования возможности банкротства;
· аналогичные данные предприятий-конкурентов, что позволяет выявить сильные и слабые стороны предприятия и его возможности;
· аналогичные данные за предыдущий период в определении улучшения или ухудшения финансового состояния предприятия.
В отдельных ситуациях производится изучение и использование методов экономико-математического моделирования (корреляционно-регрессионный анализ). [45, С. 212]
Горизонтальный анализ – это методика сравнения каждой позиции данных в отчетном периоде относительно базисного периода (факт/план). Его результаты основываются на построении аналитических таблиц, в которых абсолютные показатели дополняются относительными расчетными данными, которые измеряются, как в абсолютных величинах, так и в процентах.
Вертикальный анализ основывается на определении структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом. Результат вертикального анализа измеряется в процентах. [10, С. 137]
Трендовый анализ – сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, то есть изучение основы тенденции в изучении динамики показателя, которая очищена от влияния случайной величины или фактора на исследуемый показатель. Трендовый анализ позволяет сформировать возможные значения показателей на будущий период времени, следовательно, проводится перспективный и прогнозный анализ.
Сравнительный анализ – это традиционное внутрифирменное сравнение по отдельным показателям предприятия с показателями конкурентов, со средними показателями по отрасли или экономики, проводящийся за отдельно взятый промежуток времени.  При применении сравнительного анализа производится сопоставление  финансовых показателей отчетного периода с их плановыми значениями (факт/план). Сравниваемые показатели должны быть однородными и однокачественными для получения объективной динамики изменения при применении сравнительного анализа. [10, С. 138]
Применение приема сводки и группировки – это объединение информации в аналитические таблицы, что определяет возможность сделать необходимые сопоставления и выводы. 
Аналитические группировки дают возможность определились зависимость экономического явления и финансово-экономических показателей, определить влияние наиболее существенных факторов, влияющих на результат, и обнаружить разнообразные закономерности и тенденции в развитии финансовой деятельности.
Прием метода цепных подстановок применяется для определения величины влияния отдельных факторов в общем комплексе их воздействия на уровень результативного, изучаемого показателя. При методе цепных подстановок применяется факторный анализ на основании факторной модели. При этом, производится изучение влияния каждого факторного показателя на результативный, при прочих равных значениях других факторных признаков.
Метод цепных подстановок – это разновидность методики, получившее название «элиминирование». Элиминирование – это логический прием, который используется при изучении функциональной связи: последовательное выделение влияния одного фактора и исключение влияния остальных факторов.
Таким образом, использование комплекса методов и приемов представляет собой методику анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Основанием для выводов о финансово-хозяйственной деятельности предприятия является совокупность проведенных расчетов по коэффициентам, отражающих настоящее финансовое состояние предприятия и его перспективы развития на будущий период времени. [25, С. 76]
В настоящее время методологическими аспектами в проведении оценки финансового состояния предприятия изучены многими учеными в экономической и финансовой области. В частности, широкое распространение получили методики: А.Д. Шеремета, В.В. Ковалева, Р.С. Сайфулина, Н.А. Казаковой, Г.В. Савицкой, О.В. Ефимовой и др.
Так, В.В. Ковалев предлагает проводить экспресс-анализ финансового состояния предприятия, целью которого является наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта. При этом, экспресс-анализ целесообразно проводить по трем этапам: подготовительный, предварительный обзор финансовой отчётности, экономическое чтение и анализ отчётности. [17, С. 167–193]
Экспресс-анализ завершается выводами в целесообразности и необходимости проведения углубленного и детального анализа финансовых результатов и финансового состояния предприятия. [17, С. 238–255]
Методика проведения анализа финансового состояния, которая предлагается А.Д. Шереметом, Р.С. Сайфулиным предназначается для обеспечения в управлении финансовым состоянием предприятия, для оценки финансовой устойчивости предприятия.  По их мнению, методика финансового анализа и определения финансового состояния предприятия включает в себя следующие основные блоки анализа: 
· проведение общей оценки финансового состояния, его динамика;
· проведение анализа финансовой устойчивости предприятия;
· проведение анализа ликвидности баланса;
· проведение анализ деловой активности и платежеспособности предприятия. [27, С. 81]
Проведение оценки финансового состояния и его изменение должно осуществляется на основании проведения сравнительного аналитического баланса, а также должен производится анализ показателей финансовой устойчивости. [27, С. 86]
Г.В. Савицкая особое внимание уделяет расчету порога рентабельности и запаса финансовой устойчивости. Порог рентабельности – это уровень выручки от реализации, при которой предприятие не имеет убытков, ни прибыли. Вычислив порог рентабельности, образуются пороговые значения объема производства – ниже этого количества предприятию производить не выгодно: будет получен убыток от производства. [26, С. 372]
За рубежом при проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности используют прием маржинального анализа (маржинальный доход – прибыль в совокупности с постоянными затратами). [37]
Проведение анализа финансового состояния предприятия основывается на расчете следующих абсолютных и относительных показателей.
1. Общая оценка имущества предприятия и источников его формирования.
2. Анализ финансовых результатов и рентабельности предприятия.
На данном этапе изучается формирование финансовых результатов предприятия, а также методика расчета коэффициентов рентабельности предприятия. Показатели рентабельности характеризуют относительную доходность предприятия, эффективность финансово-хозяйственной деятельности предприятия. 
Коэффициенты рентабельности рассчитываются по формулам, представленным в табл. 2.
Таблица 2
Методика расчета показателей рентабельности предприятия
[40, С. 17]
	Наименование показателя
	Расчет показателя
	Комментарии

	1
	2
	3

	Рентабельность активов
	,
где ЧП – чистая прибыль предприятия;
В – валюта баланса
	Показывает, сколько денежных единиц чистой прибыли заработала каждая единица активов.

	Рентабельность оборотных активов
	,
где ОАср – среднегодовая стоимость оборотных активов предприятия
	Демонстрирует возможности предприятия в обеспечении достаточного объема прибыли по отношению к используемым оборотным средствам. Чем выше значение этого коэффициента, тем более эффективно и быстро используются оборотные средства.

	Рентабельность основных средств
	,
где ОСср – среднегодовая стоимость основных средств предприятия
	Чем выше значение данного коэффициента, тем более эффективно используются основные средства, а также тем быстрее окупятся новые инвестиции в основной капитал.

	Рентабельность собственного капитала
	,
где СК – среднегодовая стоимость собственного капитала предприятия
	Позволяет определить эффективность использования капитала, инвестированного собственниками предприятия.

	Рентабельность продаж (продукции)
	,
где ЧП – чистая прибыль
	Показывает, какую сумму чистой прибыли получает предприятие с каждого рубля проданной продукции

	Рентабельность основной деятельности
	
где ПП – прибыль от продаж;
СБ – себестоимость реализованной продукции;
КР – коммерческие расходы;
УР – управленческие расходы
	Показывает объем прибыли, приходящейся на единицу затрат




Достаточность уровня прибыли, необходимой для продолжения деятельности хозяйствующего субъекта устанавливается нормативами рентабельности по отдельным отраслям экономики страны, которая характеризует относительную доходность использования ресурсов, задействованных в основной деятельности для производства товаров, работ и услуг, определяющих относительный уровень полученной прибыли организации.
Достаточность уровня финансовых результатов и прибыли, необходимой для продолжения деятельности организации устанавливается нормативами рентабельности по отдельным отраслям экономики страны, которая характеризует относительную доходность использования ресурсов, задействованных в основной деятельности для производства товаров, работ и услуг, определяющих относительный уровень финансовых результатов и прибыли организации. [4, С. 93]
Формирование финансовых результатов и прибыли является важным процессом, формирующим эффективность функционирования деятельности организации. От того, в каком объеме получены финансовые результаты, от соотношения доходов и расходов, зависит уровень прибыли. 
3. Анализ финансовой устойчивости предприятия. 
Определение излишка (недостатка) источников средств для формирования запасов и затрат, представленное в табл. 3.
Таблица 3
Определение достаточности источников средств для формирования запасов и затрат [52, С. 461]
	Наименование показателя
	Расчет показателя
	Комментарии

	Излишек/недостаток собственных оборотных средств 
(Ес)
	Ес = СОС – 3,
где СОС - собственные оборотные средства;
З – запасы.
	Излишек/недостаток собственных оборотных средств

	Излишек/недостаток собственных оборотных средств и долгосрочных источников (Ет)
	Ет = (СОС+ДЗС)-З,
где ДЗС - долгосрочные заемные средства.
	Излишек/недостаток собственных
оборотных средств и долгосрочных источников

	Излишек/недостаток всех источников формирования запасов (Ен)
	Ен =(СОС+ДЗС+КЗС)-З,
где КЗС - краткосрочные заемные средства.
	Излишек/недостаток всех источников формирования запасов



Расчет трехмерного показателя в общей форме дает представление о финансовой устойчивости предприятия и определяется по формуле 1:
S = S1 (Ес), (Ет), (Ен),                                        (1)
где, Ес – излишек (недостаток) средств для формирования запасов и затрат;
Ет – излишек (недостаток) собственных источников для формирования запасов и затрат;
Ен - излишек (недостаток) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат. [31, С. 45]

С помощью этих показателей определяется трехмерный тип финансовой устойчивости, параметры которой представлены в табл. 4.
Таблица 4
Сводная таблица показателей по типам финансовой устойчивости
[7, С. 203]
	Показатели
	Тип финансовой устойчивости

	
	абсолютная устойчивость
	нормальная устойчивость
	неустойчивое состояние
	кризисное состояние

	Ес
	˃ 0
	˂ 0
	˂ 0
	˂ 0

	Ет
	˃ 0
	˃ 0
	˂ 0
	˂ 0

	Ен
	˃ 0
	˃ 0
	˃ 0
	˂ 0




На основании определения типа финансовой устойчивости делается вывод об уровне финансовой устойчивости предприятия.
Анализ коэффициентов финансовой устойчивости предприятия.
Финансовая устойчивость предприятия характеризуется совокупностью финансовых коэффициентов, что представляет собой систему коэффициентного анализ финансовой устойчивости. Коэффициенты финансовой устойчивости предприятия рассчитываются по формулам, представленным в Приложении 1.
Анализ ликвидности предприятия и его баланса.
Данный этап включает в себя  группировку статей активов и пассивов – сопоставление соответствующих итогов активов и пассивов и определение текущей и перспективной ликвидности баланса, оценку степени ликвидности.
Методика расчета показателей ликвидности приведена в табл. 5.
Таблица 5
Методика расчета показателей ликвидности предприятия [12, С. 89]
	Наименование показателя
	Расчет показателя
	Комментарии

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	,
где ДС – денежные средства;
ККЗ – краткосрочная кредиторская задолженность.
	От 0,2 и выше. Показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть при необходимости погашена немедленно

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	,
где ДЗ – дебиторская задолженность.

	Норматив 1,0 и выше. Аналогичен коэффициенту текущей ликвидности; однако исчисляется по более узкому кругу текущих активов

	Коэффициент текущей ликвидности
	.

	Норматив 2,0 и выше. Показывает, сколько рублей оборотных средств приходится на 1 рубль текущей краткосрочной задолженности

	Коэффициент обеспе-ченности собствен-ными оборотными средствами
	
.
	Показывает, долю оборотных активов компании, финансируемых за счет собственных средств предприятия.




Таким образом, можно сделать вывод, что проведение финансового анализа в системе анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия не рассматривается отдельно от ликвидности и платежеспособности, т.к. от способности погашать вовремя свои обязательства зависит и его финансовый уровень.
Расчет коэффициентов оборачиваемости различных групп активов, сравнение их с нормативными величинами и оценка деловой активности.
Важными показателями в использовании текущих активов предприятия является коэффициент оборачиваемости оборотных средств и длительность его оборота. Повышение оборачиваемости оборотных средств ведет к высвобождению ресурсов из оборота предприятия, повышается деловая активность предприятия. Замедление оборачиваемости приводит к росту потребности предприятия в текущих активах. Ускорение оборачиваемости текущих активов достигается опережающим темпом роста объема продаж относительно темпа роста текущих активов. Коэффициенты оборачиваемости текущих активов  рассчитываются по формулам, представленным в табл. 6.
Таблица 6
Методика определения деловой активности предприятия [32, С. 116]
	Наименование показателя
	Расчет показателя
	Комментарии

	Коэффициент оборачиваемости запасов (обороты)
	
где СБ – себестоимость продукции;
Зср – среднегодовая стоимость запасов
	Должен стремиться к повышению. Показывает количество оборотов, совершенных запасами в  отчетном периоде

	Период оборачиваемости запасов (в днях)
	
где 360  – количество дней в анализируемом году (30, 90, 180, 360)
	Должен стремиться к снижению. Показывает длительность 1 оборота, совершенного запасами в течение отчетного периода

	Коэффициент оборачиваемости средств в расчетах
	
где V – выручка от реализации продукции;
ТАср – средняя стоимость группы текущих активов в отчетном периоде
	Должен стремиться к повышению. Показывает количество оборотов, совершенных текущими активами (или запасами) в течение отчетного периода

	Период оборачиваемости средств в расчетах (в днях)
	


	Должен стремиться к снижению. Показывает длительность 1 оборота, совершенного текущими активами в течение отчетного периода




Определение вероятности банкротства предприятия. 
Банкротство, или даже возможность его наступления, может нанести значительный ущерб управляющим фирмы, инвесторам, поставщикам, клиентам предприятия. Таким образом, весьма актуальна возможность прогнозирования банкротства с целью осуществления некоторых шагов для его предотвращения или, по крайней мере, снижения его последствий. 
Наиболее успешным подходом к прогнозированию банкротств является мультипликативный дискриминантный анализ (Multiple Discriminant Analysis, MDA) – набор статистических приемов, представляющий собой регрессионный анализ. В своей классической работе Эдвард И. Альтман, применив MDA к выборке корпораций, получил дискриминантную функцию, которая широко применяется на практике. 
В российской практике функция Альтмана имеет следующий вид:
                   (2)
где  – отношение оборотных средств к сумме активов;
 – отношение нераспределенной прибыли к сумме активов;
 – отношение прибыли до вычета процентов и налогов к сумме активов;
 – отношение балансовой стоимости собственного капитала к заемному капиталу;
 – отношение прибыли от продаж к сумме активов. [24, С. 136]
Полученное значение Z-счета Альтмана интерпретируется следующим образом: Z < 1,81 – вероятность наступления банкротства составляет от 80-100%; 2,77 ≤  Z ≤ 1,81 – средняя вероятность наступления банкротства компании 35-50%; 2,99 < Z < 2,77 – вероятность наступления банкротства не велика от 15-20%; Z ≤ 2,99 – ситуация на предприятии стабильна, риск неплатежеспособности в течении ближайших двух лет крайне мал. [24, С. 137]
Таким образом, проведенное теоретическое исследование, направленное на изучение сущности и методики проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия позволяет сделать следующие выводы.
В проведении финансово-хозяйственной деятельности важной частью является проведение финансового анализа и анализа финансового состояния предприятия. При проведении финансового анализа, является, в своей основе, определение эффективности использования финансовых ресурсов, выявление резервов повышения финансового состояния предприятия и финансовых результатов предприятия в целях использования выявленных резервов и повышения эффективности деятельности предприятия.
Финансовый анализ, как составная часть анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия имеет стратегическое значение: позволяет принимать верные финансовые и управленческие решения в настоящий момент времени и принимать стратегические финансовые решения в настоящем в целях повышения финансовых результатов предприятия в будущем. Тем самым, целевая направленность финансового анализа предприятия состоит в обосновании управленческих и экономический решений, последствия от которых проявятся в ближайшем или отдаленном будущем.
Методика анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия заключается в проведении анализа финансового состояния и финансовых результатов предприятия. От того насколько эффективно используется имущество предприятия источники его формирования зависит уровень получаемой прибыли предприятия в будущем. При проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности должна применятся достоверная информация целью возможности применения выявленных резервов и устранения отрицательных факторов в практической деятельности предприятия. 
Существуют определенные методы и система финансовых показателей по проведению анализа финансового состояния предприятия. Совокупность методик и системы исследования позволяет провести качественный финансово-экономический анализ, нацеленный на определение эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Вышеизученные теоретические основы проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия дают возможность провести анализ финансово-хозяйственной объекта исследования выпускной квалификационной работы.
Глава 2. Анализ финансово-хозяйственной предприятия
ООО «ЭФФЕКТ» за 2014-2016гг.


2.1. Краткая финансово-экономическая характеристика предприятия


Общество с ограниченной ответственностью «ЭКС ТЕСТ»  является предприятием по реализации, установке и ремонту электрооборудования и комплектующих работает в данном сегменте рынка в течение 5 лет. Кроме того, ООО «ЭФФЕКТ» осуществляет оптовые поставки современных и высокотехнологичных электронных компонентов, различных приборов, электронных устройств и систем от известных производителей для применения в передовых отраслях электронной промышленности, а также проведение испытаний ЭКБ в собственной независимой лаборатории.
Полное фирменное название: ООО «ЭФФЕКТ», сокращенное – ООО «ЭФФЕКТ».
Юридический и фактический адрес предприятия: 197110, Россия, г. Санкт-Петербург, ул. Пионерская, 53, корпус Л, пом. 4.19. 
Адрес сайта в сети Интернет: Телефоны:
Реквизиты: ООО «ЭФФЕКТ»: ИНН/КПП 7813547515/781301001. Предприятие зарегистрировано в налоговом органе – Межрайонная ИФНС России №25 по Санкт-Петербургу (код 7813). [54]
Деятельность предприятия ООО» ЭФФЕКТ» регламентируется его Уставом.
Основным видом деятельности компании «ЭФФЕКТ» является реализация и обслуживание электрооборудования и комплектующих в установленные сроки, поставка от производителя до конечного заказчика.
Цель предприятия ООО «ЭФФЕКТ» – обеспечение максимально широкого ассортимента оборудования для инженерных систем, качественного монтажа и удобного послепродажного обслуживания, что позволяет удовлетворять запросы самых взыскательных потребителей. Ассортимент продукции насчитывает более 7000 необходимых комплектующих отечественного и импортного производства. Кроме того, успешно выполняются поставки ЭРИ и сертификационные испытания для целей комплектования аппаратов, применяемых в космической технике и изделиях промышленного комплекса.
География деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» – Российская Федерация. Пятилетний опыт работы предприятия «ЭФФЕКТ» на рынке электрооборудования позволил занять к сегодняшнему дню ведущие позиции в данном сегменте и стать крупным игроком российского рынка. [54]
Основное отличие предприятия «ЭФФЕКТ» от конкурентов в том, что основным и важнейшим преимуществом является возможность осуществлять прямые, оптовые поставки оборудования от крупнейших мировых производителей, за счет чего гарантируются самые привлекательные цены. Это также позволяет справиться с комплектацией объемных заказов в самые сжатые сроки. [54]
Профессионализм сотрудников ООО «ЭФФЕКТ» позволяет клиентам предприятия браться за реализацию самых крупных проектов различной специфики. Частью предприятия является монтажное и сервисное подразделения, что повышает качество услуг в сфере установки или ремонта электрооборудования.
Руководство предприятия и персонал ООО «ЭФФЕКТ» заботится о качестве электроприборов и электрооборудования: предоставляет своим покупателям высококачественное электрооборудование, являясь надежным партерном по бизнесу.
Среднесписочная численность работников предприятия в 2016 году составила 36 человек.
На предприятии ООО «ЭФФЕКТ» существует следующая система организационной структуры, представленная на рис. 4.
Штат предприятия составлял в 2014 году –  37 человек, в 2015 году – 34 человека, в 2016 году – 36 человек. Предприятию ООО «ЭФФЕКТ» присуще линейно-функциональная структура управления.
Руководитель
Главный бухгалтер
Директор по снабжению

Отдел бухгалтерии
(3 чел.)
Отдел по закупкам и сбыту (менеджеры) 
(8 чел.)
Склад ТМЦ 
(3 чел.)
Лаборатория: Инженеры и разработчики ЭКБ и РЭА (8 чел.)
Генеральный директор
Директор по продажам 
Отдел заявок и доставки (5 чел.)
Отдел сервисного и гарантийного обслуживания (4 чел.)

Рис. 4. Организационная структура предприятия ООО «ЭФФЕКТ»

Каждый работник ООО «ЭФФЕКТ» имеет рабочее место для осуществления своих непосредственных обязанностей. 
Предприятие оборудовано связью с Интернетом для изучения спроса на товары и ведения деловых переговоров. Рабочие места оборудованы ноутбуками, телефонами для ведения деловых переговоров. В бухгалтерии установлена программа «Клиент Банк» для просмотра поступлений денежных средств на расчетный счет ООО «ЭФФЕКТ» за проданные товары по безналичному расчету.
Все рабочие места на предприятии ООО «ЭФФЕКТ» автоматизированы. Для учета расчетов с покупателями, учета товаров, реализации продукции используется программа для ведения бухгалтерского учета «1С Бухгалтерия 8.3». 
Существует локальная сеть компьютеризации  по всему офису ООО «ЭФФЕКТ». 
В таблице 2 отражены основные технико-экономические показатели деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» за 2014-2016 гг., расчет которых произведен на основании годовой бухгалтерской отчётности ООО «ЭФФЕКТ» (см. Приложения 2-5).
Таблица 7
Технико-экономические показатели предприятия ООО «ЭФФЕКТ» за 2014-2016 гг.
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	Изменение в 2016 г. к 2014 г.

	
	
	
	
	+;-
	Темп прироста, %

	Товарооборот, тыс. руб.
	69 510
	67 571
	142 379
	72 869
	104,8

	Себестоимость продаж, тыс. руб.
	64 467
	56 129
	96 002
	31 535
	48,9

	Коммерческие и управленческие расходы, тыс. руб.
	4 307
	10 779
	45 869
	41 562
	965,0

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	5 043
	11 442
	46 377
	41 334
	819,6

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	737
	663
	508
	-229
	-31,1

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	325
	300
	437
	112
	34,5

	Чистая прибыль на 1 рубль продаж, руб.
	0,0047
	0,0044
	0,0031
	-0,0016
	-34,4

	Среднесписочная численность работников, чел.
	37
	34
	36
	-1
	-2,7

	Годовой фонд оплаты труда, тыс. руб.
	20 922
	20 574
	22 181
	1 259
	6,0

	Среднемесячная оплата труда, руб./чел.
	47 122
	50 427
	51 346
	4 224
	9,0

	Производительность труда, тыс. руб./чел.
	1 879
	1 987
	3 955
	2 076
	110,5

	Затраты на 1 руб. товарной продукции, руб.
	0,9894
	0,9902
	0,9964
	0,0070
	0,7

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	19,5
	31,5
	42,0
	22,5
	115,4

	Фондоотдача, руб./руб.
	3 564,6
	2 145,1
	3 390,0
	-174,6
	-4,9

	Фондовооруженность, тыс. руб./чел.
	0,5270
	0,9265
	1,1667
	0,6396
	121,4




Относительно рассчитанных технико-экономических показателей деятельности ООО «ЭФФЕКТ» можно сделать следующие выводы.
Товарооборот предприятия увеличился на 72 869 тыс. руб., или на 104,8% в 2016 году относительно 2014 года, что связано с ростом объема товарооборота оптового торгового предприятия. Соответственно, увеличивается себестоимость продаж на 31 535 тыс. руб., или на 48,9% в 2016 году относительно 2014 года, что связано с ростом основной торговой деятельности предприятия. Вследствие увеличения оборотов по торговым операциям, валовая прибыль увеличилась на 41 334 тыс. руб., на 819,6% в 2016 году относительно 2014 года вследствие значительного роста товарооборота за анализируемый период.
Несмотря на значительный рост объема продаж, отмечается снижение прибыли от продаж предприятия на 229 тыс. руб., на 31,1%. Такое значительное снижение обусловлено значительным ростом коммерческих и управленческих расходов.
На предприятии ООО «ЭФФЕКТ» наблюдается повышение торгового потенциала, о чем свидетельствует значительный рост товарооборота. 
Тем не менее наблюдается очень низкий уровень доходности, о чем свидетельствует рассчитанный показатель затрат на рубль товарной продукции, который возрастает на 0,007 руб., на 0,7% в 2016 году относительно 2014 года, что характеризует рост затрат при реализации единицы товара. Чистая прибыль на 1 рубль продаж снижается в 2016 году относительно 2014 года на 0,0016 руб., составив 0,0031 руб., что является отрицательным фактором, характеризующим низкий уровень рентабельности основной торговой деятельности.
Среднесписочная численность работников предприятия снизилась на 1 человека. 
Вследствие данного фактора и роста товарооборота, производительность предприятия увеличилась на 2 076 тыс. руб./чел., на 110,6%, что характеризует повышение торгового потенциала предприятия.
Предприятие в своей торговой деятельности использует арендованное оборудование и арендованные основные фонды.
Таким образом, можно сделать вывод, что товарооборот предприятия является достаточно высоким. В результате значительного повышения постоянных расходов наблюдается снижение эффективности использования средств, вложенных в основной капитал предприятия.
Тем не менее, торговый потенциал предприятия повышается с учетом роста объемов продаж электронных компонентов и оборудования. 
2016 год стал для ООО «ЭФФЕКТ» наименее прибыльным вследствие значительного роста переменных и постоянных расходов предприятия. Это говорит о необходимости проведения более тщательного анализа  финансово-хозяйственной деятельности предприятия, его финансовых результатов с целью выявления причины низкого уровня прибыли от основной торговой деятельности ООО «ЭФФЕКТ».


2.2. Анализ имущества предприятия и источников его формирования


Далее необходимо провести анализ имущества предприятия, источников его формирования, что представляет собой анализ стоимости активов и пассивов баланса предприятия ООО «ЭФФЕКТ», представленные в Приложениях 2, 3.
В табл. 8 представлен анализ динамики стоимости имущества ООО «ЭФФЕКТ» за 2014-2016 гг.


Таблица 8
Динамика стоимости имущества ООО «ЭФФЕКТ» на 2014-2016 гг., 
тыс. руб.
	Актив баланса
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Изменение в 2016г. к 2014г.

	
	
	
	
	+;-
	Темп прирос-та, %

	Основные средства
	10
	53
	31
	21
	210,0

	Прочие ВНА
	0
	413
	317
	317
	-

	Итого внеоборотные активы
	10
	466
	348
	338
	3 380,0

	Запасы
	8 438
	5 219
	9 981
	1 543
	18,3

	НДС
	0
	0
	959
	959
	-

	Дебиторская задолженность
	7 920
	13 594
	53 065
	45 145
	570,0

	Финансовые вложения
	0
	1 028
	52
	52
	-

	Денежные средства
	569
	795
	467
	-102
	-17,9

	Прочие ОА
	0
	141
	5 126
	5 126
	-

	Итого оборотные активы
	16 927
	20 777
	69 650
	52 723
	311,5

	Итого активы
	16 937
	21 243
	69 998
	53 061
	313,3




На основании табл. 8 следует сделать следующие выводы. 
Валюта баланса увеличивается в целом, на 313,3%, что в своей основе обусловлено ростом оборотных активов. Рост оборотных активов свидетельствует о расширении основной торговой деятельности предприятия.
Внеоборотные активы представлены основными средствами и прочими внеоборотными активами. Рост внеоборотных активов представлен увеличением стоимости внеоборотных активов.
Имущество предприятия представлено, в своей основе, оборотным капиталом, что свойственно основной торговой деятельности предприятия: в основном – запасами и дебиторской задолженностью. Запасы увеличились на 18,3%, дебиторская задолженность – на 570,0%.
Увеличение оборотных активов обусловлено ростом стоимости по всем статьям, за исключением денежных средств.
Увеличение стоимости запасов на 18,3% свидетельствует о росте в запасах готовой продукции, тем не менее, это может быть и свидетельством нерационального использования запасов, что в будущем может привести к дополнительному вовлечению средств в оборот предприятия. Размер запасов необходимо контролировать и поддерживать их стоимость на оптимальном уровне, согласно нормативам, несмотря на рост торгового оборота.
Финансовые вложения прослеживались в 2015 году, составив 1 028 тыс. руб. К 2016 году финансовые вложения сократились на 52 тыс. руб. Это свидетельствует о еще действующем сроке размещения ликвидных средств предприятием с целью получения дохода в будущем.
В оборотных активах значителен рост дебиторской задолженности в 570,0% в 2016 году, что может свидетельствовать об увеличении торговых операций с отсрочкой платежа. Это негативный фактор, характеризующий снижение скорости перехода средств в абсолютно ликвидные активы и может свидетельствовать о снижении платёжеспособности предприятия.
Динамика структуры активов, представляющих основной и оборотный капитал ООО «ЭФФЕКТ», представлена на рис. 5.

Рис. 5. Динамика структуры имущества предприятия ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг., %

Относительно рис. 5 следует отметить, что доля внеоборотных активов в имуществе предприятия незначительна. Имущество предприятия имеет направленность вложений в оборотный капитал. 
На конец 2016 года доля дебиторской задолженности (с учетом прочих оборотных активов) составила 83,1%. Очень низка доля абсолютно ликвидных активов – лишь 0,7% по итогам 2016 года. Запасы и НДС стабильно снижаются к концу 2016 года на 15,6% относительно стабильного роста дебиторской задолженности.
Снижается стоимость денежных средств и краткосрочных финансовых вложений в 2016 году относительно 2014 года, что говорит о возможном снижении ликвидности и платежеспособности торгового предприятия.
Динамика стоимости источников формирования имущества предприятия представлена в табл. 9.

Таблица 9
Динамика стоимости источников формирования имущества 
ООО «ЭФФЕКТ» на 2014-2016 гг., тыс. руб.
	Пассив баланса
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Изменение в 2016г. к 2014г.

	
	
	
	
	+;-
	Темп прирос-та, %

	Уставный капитал
	10
	10
	10
	0
	0

	Нераспределенная прибыль
	373
	672
	1 109
	736
	197,3

	Итого собственный капитал
	383
	682
	1 119
	736
	192,2

	Заемные средства
	0
	0
	1 048
	1 048
	-

	Итого долгосрочные обязательства
	0
	0
	1 048
	1 048
	-

	Заемные средства
	0
	18
	0
	0
	-

	Кредиторская задолженность
	16 554
	20 543
	67 831
	51 277
	309,8

	Итого краткосрочные обязательства
	16 554
	20 561
	67 831
	51 277
	309,8

	Итого пассивы
	16 937
	21 243
	69 998
	53 061
	313,3




Относительно источников формирования имущества ООО «ЭФФЕКТ» следует отметить, что они состоят как из собственного капитала, так и из долгосрочных (только в 2016 году) и краткосрочных обязательств.
Собственные средства предприятия стабильно увеличиваются: в 2016 году на 192,2% за счет роста нераспределенной прибыли.
Долгосрочные обязательства образовались в 2016 году за счет образования заемных средств в объеме 1 048 тыс. руб.
Краткосрочные обязательства представлены, в своей основе, кредиторской задолженностью, которая значительно возрастает на 309,8% в 2016 году относительно 2014 года. Отмечен ее значительный рост на 51 277 тыс. руб. вследствие снижения скорости оплаты задолженности перед поставщиками товаров, что является отрицательным фактором, который свидетельствует о росте зависимости от кредиторов. 
Динамика структуры источников формирования имущества предприятия представлена на рис. 6.

Рис. 6. Динамика структуры источников формирования имущества ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг., %

Относительно рис. 6 следует отметить, что основная торговая деятельность предприятия ООО «ЭФФЕКТ» осуществляется за счет краткосрочных заёмных средств, доля которых на конец 2016 года составила 99,5%. 
Доля кредиторской задолженности является очень значительной, что может свидетельствовать о значительной зависимости от политики и условий совместной деятельности с кредиторами предприятия.
Проведенное исследование дает возможность определить уровень финансовой устойчивости предприятия ООО «ЭФФЕКТ». 
Анализ финансовой устойчивости следует начать с определения наличия достаточности собственных оборотных средств и определения типа финансовой устойчивости ООО «ЭФФЕКТ», что представлено в табл. 10.
Таблица 10
Определение типа финансовой устойчивости ООО «ЭФФЕКТ»
	Показатель
	Обозначение
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	1. Источники формирования собственных средств 
	ИСС
	383
	682
	1 119

	2. Внеоборотные активы
	ВОА
	10
	466
	348

	3. Собственные оборотные средства (с.1-2)
	СОС
	373
	216
	771

	4. Долгосрочные обязательства
	ДКЗ
	0
	0
	1 048

	5. Собственные и долгосрочные заемные источники формирования оборотных средств (с.3+4)
	СДИ
	373
	216
	1 819

	6. Краткосрочные обязательства
	ККЗ
	16 554
	20 561
	67 831

	7. Общая величина основных источников средств (с.5+6)
	ОИ
	16 927
	20 777
	69 650

	8. Общая сумма запасов
	З
	8 438
	5 219
	9 981

	9. Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств (с.3-8)
	∆СОС
	-8 065
	-5 003
	-9 210

	10. Излишек (+), недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников покрытия запасов (с.5-8)
	∆СДИ
	-8 065
	-5 003
	-8 162

	11. Излишек (+), недостаток (-) общей величины основных источников финансирования запасов (с.7-8)
	∆ОИЗ
	8 489
	15 558
	59 669

	12. Трехфакторная модель типа финансовой устойчивости
	М=∆СОС; ∆СДИ; ∆ОИЗ
	{0;0;1}
	{0;0;1}
	{0;0;1}




На основании табл. 10 следует сделать следующие выводы.
Финансовое состояние предприятия характеризуется как неустойчивое. Для покрытия запасов предприятию необходимо использовать собственные, долгосрочные и краткосрочные обязательства и ситуация из года в год не улучшается.
У предприятия наблюдается система по нарушению нормальной платежеспособности, следовательно, стабильно возникает необходимость в привлечении дополнительных источников финансирования. Тем не менее, существует возможность восстановления платежеспособности предприятия в результате наличия общей величины основных источников финансирования запасов.
Расчет коэффициентов финансовой устойчивости предприятия представлен в табл. 11.
Таблица 11
Коэффициентный анализ финансовой устойчивости 
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Абсолютное изменение

	
	
	
	
	2015г. к 2014г.
	2016г. к 2015г.
	2016г. к 2014г.

	Коэффициент автономии (более 0,5)
	0,023
	0,032
	0,016
	0,009
	-0,016
	-0,007

	Коэффициент финансовой зависимости (менее 0,5)
	0,977
	0,968
	0,984
	-0,009
	0,016
	0,007

	Коэффициент финансовой устойчивости (более 0,7)
	0,023
	0,032
	0,031
	0,009
	-0,001
	0,008

	Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (более 1,0)
	0,023
	0,033
	0,016
	0,010
	-0,017
	-0,007

	Коэффициент маневренности собственного капитала (0,2-0,5)
	0,974
	0,317
	0,689
	-0,657
	0,372
	-0,285

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (более 0,1)
	0,022
	0,010
	0,011
	-0,012
	0,001
	-0,011

	Коэффициент финансового риска (менее 0,7)
	43,222
	30,148
	61,554
	-13,074
	31,406
	18,332




Одним из важнейших показателей, характеризующих финансовую устойчивость предприятия, его независимость от заемных средств, является коэффициент автономии, он показывает долю собственных средств в общей сумме всех средств предприятия, авансированных им для осуществления уставной деятельности. Считается, что чем выше доля собственных средств, тем больше шансов у предприятия справиться с непредвиденными обстоятельствами, возникающими в рыночной экономике.
По данным ООО «ЭФФЕКТ», коэффициент автономии по всем периодам находится значительно ниже рекомендуемого уровня и имеет тенденцию снижения на 0,007. Следовательно, наблюдается высокая зависимость и ее рост от внешнего финансирования (кредиторов). Об этом факте также свидетельствует снижение показателя финансовой зависимости, что является отрицательным фактором.
Коэффициент финансовой устойчивости показывает, какая часть активов финансируется за счет устойчивых источников, то есть долю тех источников финансирования, которые организация может использовать в своей деятельности длительное время. Значение коэффициента увеличивается на 0,8п.п, что является положительным фактором. Таким образом, в 2016 году лишь 3,1% активов были профинансированы за счет собственных источников финансирования.
Рассчитанный коэффициент соотношения заемных и собственных средств указывает на тот факт, что заемный капитал значительно превышает собственный, что также характеризует дальнейший рост зависимости ООО «ЭФФЕКТ» от кредиторской задолженности. Значение коэффициента в течение 2014-2016гг. снизилось на 0,007, что является отрицательным фактором и определяет рост финансовой независимости предприятия.
Также, наблюдается повышение финансового риска: в течение 2014-2016гг. финансовый риск увеличился на 18,332, что говорит о неэффективности проводимой политики, которая ведет к росту зависимости от кредиторской задолженности и о росте финансовой зависимости, что увеличивает финансовый риск предприятия.
Важной характеристикой устойчивого финансового состояния является также коэффициент маневренности, который показывает, какая доля собственных средств предприятия находится в мобильной форме, позволяющей свободно маневрировать этими средствами. Собственники предприятия соблюдают паритетный принцип вложения собственных средств в активы мобильного и иммобильного характера, что должно обеспечивать также достаточную ликвидность баланса. Следовательно, в 2014 году 97,4% собственного капитала вложено в оборотные средства, в 2016 году – 68,9%. Значение коэффициента уменьшается на 28,5 п.п., что говорит о снижении финансирования торговой деятельности собственными источниками финансирования. 
Коэффициент обеспеченности собственными средствами показывает, сможет ли предприятие обеспечить свои оборотные средства собственными источниками финансирования. Рассчитанное значение по ООО «ЭФФЕКТ» в течение 2014-2016гг. является низким и имеет тенденцию снижения на 1,1%, что говорит о том, что предприятие не в силах обеспечивать оборотные средства источниками собственных средств, и, более того, текущая торговая деятельность ООО «ЭФФЕКТ»  финансируется за счет заемного капитала.
Таким образом, на основании проведенного анализа имущества предприятия и источников его формирования, анализа финансовой устойчивости следует сделать вывод, что имущество предприятия ООО «ЭФФЕКТ» представлено, в своей основе, оборотным капиталом, который стабильно увеличивается за счет роста запасов и дебиторской задолженности. Предприятие использует для торговой деятельности заемные основные средства. Финансирование основной торговой деятельности производится за счет кредиторской задолженности. Следовательно, предприятие становится зависимым от взаимных неплатежей: рост отсрочки платежей по проданным товарам приводит к росту кредиторской задолженности, предприятие не может погасить вследствие этого свои обязательства. Следовательно, руководству предприятия ООО «ЭФФЕКТ» необходимо рассматривать меры по снижению дебиторской задолженности и покрытие данными средствами задолженности перед кредиторами для снижения возможного роста зависимости от кредиторов.
Проведенный анализ коэффициентов финансовой устойчивости свидетельствует о том, что предприятие является финансово зависимым, имеет в структуре средств в основном заемный капитал в виде кредиторской задолженности. Наблюдается высокая зависимость от внешнего финансирования, что негативно сказывается на финансовой и торговой деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Далее следует провести анализ финансовых результатов и рентабельности предприятия на основании выявленного роста затратоемкости торговой деятельности ООО «ЭФФЕКТ».


2.3. Анализ финансовых результатов и рентабельности предприятия


Динамика финансовых результатов деятельности ООО «ЭФФЕКТ» представлена в табл. 12.
Таблица 12
Финансовые результаты деятельности ООО «ЭФФЕКТ» за 2014-2016 гг., тыс. руб.
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Изменение в 2016г. к 2014г.

	
	
	
	
	+;-
	Темп прирос-та, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Выручка от реализации продукции
	69 510
	67 571
	142 379
	72 869
	104,8

	Себестоимость продукции
	64 467
	56 129
	96 002
	31 535
	48,9

	Валовая прибыль
	5 043
	11 442
	46 377
	41 334
	819,6

	Коммерческие расходы
	4 307
	10 779
	45 869
	41 562
	965,0

	Прибыль (убыток) от продаж
	736
	663
	508
	-228
	-31,0

	Прочие доходы
	12
	12
	3330
	3 318
	27650,0

	Прочие расходы
	296
	259
	3204
	2 908
	982,4



Продолжение табл. 12
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Прибыль до налогообложения
	452
	416
	634
	182
	40,3

	Налог на прибыль и прочие отчисления
	127
	116
	197
	70
	55,1

	Чистая прибыль  
	325
	300
	437
	112
	34,5

	Прибыль от основной деятельности 
	736
	663
	508
	-228
	-31,0

	Прибыль от прочей деятельности
	-284
	-247
	126
	410
	-144,4




Выручка от реализации продукции увеличивается на 104,8% что свидетельствует о повышении объема товарных операций и росте объема продаж, а также вследствие роста розничных цен.
Превышение темпа роста выручки (104,8%) при, соответственно, меньшем темпе роста себестоимости (48,9%) обеспечивает рост прибыли предприятия от основной торговой деятельности, которая стабильно увеличивается. 
Тем не менее, значительный рост коммерческих расходов на 41 562 тыс. руб., на 965,0% подорвало рост прибыли от продаж. Кроме того, в результате значительного влияния роста постоянных расходов, прибыль от продаж уменьшилась на 31,0%, на 228 тыс. руб. Это определяет снижение эффективности использования имеющихся ресурсов и снижение рентабельности торговой деятельности предприятия.
На рис. 7 представлено формирование чистой прибыли за счет основной и прочей деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Относительно рис. 7 следует отметить стабильное снижение прибыли от основной деятельности на 228 тыс. руб., а также снижение отрицательного влияния финансового результата прочей деятельности на 410 тыс. руб. 
Значительный и стабильный рост выручки от продаж на 104,8% положительно сказался на формировании прибыли от основной деятельности.
Следует отметить низкую долю прибыли от основной и прочей деятельности предприятия на фоне значительного объема товарооборота.

Рис. 7. Формирование чистой прибыли ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг., тыс. руб.

Следовательно, необходимо рассмотреть структуру товарооборота предприятия, представленную на рис. 8.

Рис. 8. Структура товарооборота предприятия ООО «ЭФФЕКТ»
в 2014-2016гг., %
Относительно рис. 8 следует отметить, что наблюдается незначительная доля прибыли от продаж в структуре товарооборота, что обусловлено полностью увеличением доли коммерческих расходов предприятия.
Следовательно, необходимо рассматривать систему оптимизационных мер, направленных на снижение коммерческих расходов и себестоимости продаж торговой деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» для повышения абсолютного значения и доли прибыли от продаж предприятия.
Проведенное исследование финансовых результатов дают основу для расчета значений показателей рентабельности, что отразит «качество» получаемой прибыли.
Расчет показателей рентабельности предприятия представлен в табл. 13.
Таблица 13
Расчет показателей рентабельности ООО «ЭФФЕКТ» за 2014-2016 гг., %
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Абсолютное изменение в 2016г. к 2014г., +/-

	Рентабельность активов
	0,0192
	0,0141
	0,0062
	-0,0129

	Рентабельность оборотных активов
	0,0192
	0,0144
	0,0063
	-0,0129

	Рентабельность основных средств
	32,5000
	5,6604
	14,0968
	-18,4032

	Рентабельность собственного капитала
	0,8486
	0,4399
	0,3905
	-0,4580

	Рентабельность продаж
	0,0106
	0,0098
	0,0036
	-0,0070

	Рентабельность затрат (основной производственной деятельности)
	0,0047
	0,0045
	0,0031
	-0,0016




Относительно рассчитанных значений показателей рентабельности торгового предприятия следует сделать вывод об их стабильном снижении в течение всего анализируемого периода. Следовательно, из год в год снижается эффективность использования имеющихся ресурсов.
Эффективность использования активов в 2016 году относительно 2014 года снизилась на 1,3%, составив в 2016 году 0,6%. Следовательно, в 2014 году на 1 рубль активов приходится 0,0192 рублей чистой прибыли, в 2016 году – 0,0062 рубля чистой прибыли. Снижение рентабельности активов свидетельствует о менее эффективном использовании имущества предприятия, в том числе – и оборотных активов, эффективность использования которых снизилась на 1,3%. Значительная затратоемкость торговой деятельности негативно сказалась на эффективности использования имущества предприятия.
Снижается и капиталоотдача – рентабельность собственного капитала снизилась на 45,8%, вследствие менее эффективного использования средств, вложенных в собственный капитал предприятия.
Динамика показателей рентабельности по эффективности использования имущества и источников его формирования торгового предприятия ООО «ЭФФЕКТ» представлена на рис. 9.


Рис. 9. Динамика показателей рентабельности имущества и источников его формирования ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг., %

Данные рис. 9 дают основание полагать, что низкая доля и стабильное снижение чистой прибыли в 2015-2016гг. с учетом роста стоимости имущества и собственного капитала определило снижение эффективности их использования.
Относительно показателей рентабельности, определяющих эффективность произведенных затрат и уровень финансовых результатов следует сделать следующие выводы.
Показатель рентабельность продаж снизился на 0,7%: в 2014 году на 1 рубль выручки пришлось 0,0106 рублей прибыли от продаж, в 2016 году – 0,0036  рублей прибыли от основной деятельности. Следовательно, снижается эффективность затрат, что также определяет рост затратоемкости при торговле. А именно, уменьшилась рентабельность затрат в 2016 году относительно 2014 года на 1,6%, уровень показателя на 2016 год – 3,1%. 
Динамика показателей рентабельности финансовых результатов представлена на рис. 10.


Рис. 10. Динамика показателей рентабельности финансовых результатов ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг., %

Таким образом, повышается затратоемкость торговой деятельности, что характеризует снижение эффективности использования имеющихся ресурсов.
На основании проведенного анализа и исследования финансовых результатов и рентабельности можно сделать вывод, что прибыль от продаж, следовательно, и чистая прибыль, стабильно снижается посредством финансового результата от основной деятельности. Очень низкой является доля прибыли от продаж в структуре товарооборота предприятия, что и характеризует низкий уровень рентабельности деятельности предприятия.
Снижается рентабельность деятельности предприятия, снижается эффективность использования имущества предприятия за счет значительного роста переменных и постоянных расходов предприятия, следовательно,  наблюдается снижение относительной доходности основной торговой деятельности. 
Снижается торговый потенциал предприятия, снижается «качество» получаемой прибыли от основной торговой деятельности. Таким образом, ООО «ЭФФЕКТ» является торговым предприятием, обладающим снижающимся потенциалом в своем дальнейшем развитии в результате значительного роста затрат на торговую деятельность, несмотря на значительный объем товарооборота в 2016 году.
Далее следует рассмотреть платежеспособность и деловую активность предприятия с целью определения уровня платежеспособности и оборачиваемости текущих активов предприятия.


2.4. Анализ деловой активности и платежеспособности предприятия


Анализ деловой активности – это система коэффициентов, которые направлены на развитие предприятия: рост объема сбыта, финансовой деятельности. Расширение рынка, увеличение их продаж, эффективное использование всей базы ресурсов (финансы, персонал, сырье) – это  факторы, от которых зависит повышение деловой активности предприятия.
Анализ деловой активности ООО «ЭФФЕКТ» представлен в табл. 14.
Таблица 14
Анализ деловой активности ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг.
	Показатель
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Изменение в 2016г. к 2014г., +/-

	Коэффициент оборачиваемости, об.:
	х
	х
	х
	х

	- оборотных средств
	4
	3
	2
	-2

	- запасов
	8
	11
	10
	2

	- дебиторской задолженности
	9
	5
	3
	-6

	- денежных средств и КФВ
	122
	37
	274
	152

	- кредиторской задолженности
	4
	3
	2
	-2

	Период оборачиваемости, дни:
	х
	х
	х
	х

	- оборотных средств
	88
	111
	176
	88

	- запасов
	47
	33
	37
	-10

	- дебиторской задолженности
	41
	72
	134
	93

	- денежных средств и КФВ
	3
	10
	1
	-2

	- кредиторской задолженности
	86
	109
	172
	86




Проанализировав показатели оборачиваемости оборотных средств можно заключить, что стоимость всех оборотных средств увеличилась, что негативно сказалось на деловой активности предприятия. Следовательно, наблюдается увеличение средней продолжительности одного оборота на 88 дней, составив 176 дней в 2016 году, что является следствием роста дебиторской задолженности, запасов. Следовательно, снижается и эффективность использования дебиторской задолженности: коэффициент ее оборачиваемости снизился на 6 оборотов, составив в 2016 году 3 оборота. Длительность оборота увеличилась на 93 дня.
Также наблюдается снижение оборачиваемости кредиторской задолженности на 2 оборота, длительность оборота возросла на 86 дней.
Вследствие снижения стоимости денежных средств, их оборачиваемость возросла на 152 оборота, длительность оборота сократилась на 2 дня.
Таким образом, деловая активность предприятия ООО «ЭФФЕКТ» снижается.
На основании снижения деловой активности предприятия следует произвести расчет влияния оборачиваемости на размер оборотных активов  дпредприятия, который представлен в табл. 15.
Таблица 15
Расчет влияния оборачиваемости на размер оборотных активов 
ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг., тыс. руб.
	Оборотные активы
	Оборачиваемость, в днях
	Влияние на размер оборотных активов, тыс. руб.

	
	2014 г.
	2016 г.
	Изменение (+/-), ΔПобi
	высвобождение средств
	доп. привлечение средств

	Текущие активы
	88
	176
	88
	х
	34 978

	Запасы и затраты
	47
	37
	-10
	-3 833
	х

	Дебиторская задолженность
	41
	134
	93
	х
	36 842

	Денежные средства  и КФВ
	3
	1
	-2
	-646
	х




Как видно из полученных расчетов, оборот текущих активов в 2016 году относительно 2014 года увеличился на 88 дней, что привело к дополнительному вовлечению средств в оборот. Увеличение продолжительности оборота обусловлено ростом длительности оборота дебиторской задолженности на 93 дня, в результате чего средства вовлечены в оборот и «сдерживаются» в дебиторской задолженности. Следовательно, рост дебиторской задолженности негативно сказывается на хозяйственной деятельности предприятия, что ведет к росту финансового цикла предприятия ООО «ЭФФЕКТ». 
В целом, наблюдается обширное вовлечение дополнительных средств в торговый оборот, отрицательно сказывается на осуществлении торговой деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Снижение деловой активности может негативно сказаться на платежеспособности предприятия. Следовательно, необходимо провести расчет коэффициентов ликвидности и платежеспособности, представленный в табл. 16.
Таблица 16
Расчет показателей ликвидности ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016 гг.
	Показатели
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	Абсолютное изменение в 2016г. к 2014г., +/-

	Собственные оборотные средства, тыс. руб.
	373
	216
	771
	398

	Коэффициент текущей ликвидности (1,0-2,0)
	1,023
	1,011
	1,027
	0,004

	Коэффициент срочной ликвидности (более 0,8)
	0,513
	0,750
	0,790
	0,277

	Коэффициент абсолютной ликвидности (0,2-0,3)
	0,034
	0,046
	0,082
	0,048




В целом, наблюдается рост собственных оборотных средств предприятия в течение 2014-2016гг. на 398 тыс. руб. Тем не менее, данный уровень недостаточен для финансирования торговой деятельности собственными средствами. 
Коэффициент текущей ликвидности в целом увеличивается на 0,004, значение коэффициента находится на нижней границе норматива, что говорит о низком уровне платежеспособности ООО «ЭФФЕКТ» в любой момент времени полностью погасить свои обязательства посредством реализации запасов и текущих активов. Предприятие является платежеспособным в долгосрочной перспективе (более 6 месяцев).
Коэффициент срочной ликвидности в целом увеличивается на 0,277. Значение показателя не входит в норматив в течение всего анализируемого периода, наблюдается тенденция роста срочной ликвидности, тем не менее, уровня срочной ликвидности недостаточно для оплаты своих обязательств единовременно и не сможет полностью погасить свои обязательства посредством абсолютно ликвидных активов и средствами дебиторской задолженности. Предприятие ООО «ЭФФЕКТ» не является платежеспособным в среднесрочной перспективе (от 3 до 6 месяцев).
Значение коэффициента абсолютной ликвидности в целом не входит в норматив, увеличивается на 0,048 – предприятие не сможет погасить обязательства абсолютно ликвидными активами. Предприятие не является платежеспособным в краткосрочной перспективе (менее 3 месяцев).
Предприятие не является полноценно платежеспособным. Способно погасить обязательства лишь в долгосрочной перспективе.
Прогнозирование банкротства согласно классической модели Z-счет Э. Альтмана по предприятию ООО «ЭФФЕКТ» представлено в табл. 17.
Таблица 17
Определение вероятности банкротства согласно классической модели Z-счет Э. Альтмана ООО «ЭФФЕКТ» в 2014-2016гг.
	Расчет
	2014г.
	2015г.
	2016г.

	Отношение чистого оборотного капитала к величине всех валюты баланса (К1)
	0,022
	0,010
	0,011

	Отношение нераспределенной прибыли к величине валюты баланса (К2)
	0,022
	0,032
	0,016

	Отношение балансовой прибыли к величине валюты баланса (К3)
	0,027
	0,020
	0,009

	Отношение собственного капитала к заемному (К4)
	0,023
	0,033
	0,016

	Отношение выручки от продаж к величине валюты баланса (К5)
	4,104
	3,181
	2,034

	Значение Z-счет Альтмана (Z = 1,2Х1 + 1,4Х2 + 3,3Х3 + 0,6Х4 + Х5)
	4,263
	3,322
	2,109




Таким образом, согласно критериям оценки Альтмана, ООО «ЭФФЕКТ» присваивается на конец 2016 года средний уровень вероятности наступления банкротства, ввиду значительного роста стоимости активов предприятия на фоне значительного роста затрат.
На основании проведенного исследования, направленного на проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности и финансовых результатов предприятия ООО «ЭФФЕКТ» были сделаны следующие выводы.
Имущество предприятия ООО «ЭФФЕКТ» представлено, в своей основе, оборотным капиталом, который стабильно увеличивается за счет роста запасов и дебиторской задолженности. Предприятие использует для торговой деятельности заемные основные средства в виде кредиторской задолженности. 
Предприятие ООО «ЭФФЕКТ» находится в зависимости от взаимных неплатежей: рост дебиторской задолженности препятствует погашению кредиторской задолженности, которая также увеличивается.
Следовательно, руководству предприятия ООО «ЭФФЕКТ» необходимо рассматривать меры по снижению дебиторской задолженности и покрытие данными средствами задолженности перед кредиторами.
Проведенный анализ финансовой устойчивости свидетельствует о том, что предприятие является финансово зависимым, имеет в структуре средств в основном заемный капитал в виде кредиторской задолженности. Наблюдается высокая зависимость от внешнего финансирования, что негативно сказывается на финансовой, расчетной и торговой деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Анализ финансовых результатов показал, что наблюдается низкая доля прибыли от продаж в структуре товарооборота: абсолютный рост коммерческих расходов и высокая доля себестоимости негативно сказываются на формировании прибыли от продаж. Повышается затратоемкость торговой деятельности, что характеризует снижение эффективности использования имеющихся ресурсов – наблюдается низкий уровень рентабельности, которая имеет тенденцию снижения в результате снижения прибыли от продаж, следовательно, и чистой прибыли. Снижается эффективность использования имущества предприятия за счет значительного роста переменных и постоянных расходов предприятия, следовательно,  наблюдается снижение относительной доходности основной торговой деятельности. Снижается «качество» получаемой прибыли от основной торговой деятельности. Таким образом, ООО «ЭФФЕКТ» является торговым предприятием, обладающим снижающимся потенциалом в своем дальнейшем развитии в результате значительного роста затрат на торговую деятельность, несмотря на значительный объем товарооборота в 2016 году.
Анализ деловой активности позволил сделать вывод о снижении оборачиваемости текущих активов, что негативно сказывается на расширении торговой деятельности. Снижение деловой активности обусловлено значительным ростом дебиторской задолженности. Необходимо рассматривать мероприятия по ее сокращению, рост дебиторской задолженности негативно сказывается на хозяйственной деятельности предприятия, что ведет к росту финансового цикла ООО «ЭФФЕКТ». Наблюдается обширное вовлечение дополнительных средств в торговый оборот, отрицательно сказывается на осуществлении торговой деятельности предприятия.
Предприятие не является полноценно платежеспособным. Способно погасить обязательства лишь в долгосрочной перспективе (более 6 месяцев) в результате низкой доли собственных оборотных средств и высокого уровня кредиторской задолженности.
Таким образом, выводы по проведенному анализу свидетельствуют о необходимости разработки направлений и мероприятий, направленных на устранение выявленных недостатков в финансово-хозяйственной деятельности ООО «ЭФФЕКТ», которые представлены ниже.



Глава 3. Пути повышения эффективности финансово-хозяйственной деятельности ООО «ЭФФЕКТ»


3.1. Недостатки, выявленные в ходе анализа финансово-хозяйственной предприятия


На основании проведенного исследования, нацеленного на идентификацию проблем в финансово-хозяйственной деятельности предприятия, были выявлены следующие недостатки, отрицательно влияющие на финансовое состояние и формирование финансовых результатов предприятия ООО «ЭФФЕКТ»:
· высокая финансовая зависимость от кредиторской задолженности, посредством которой происходит осуществление всей торговой и закупочной деятельности предприятия;
· низкий уровень собственных оборотных средств, которого недостаточно для финансирования запасов. Для закупочной деятельности используется кредиторская задолженность;
· рост дебиторской задолженности, которая негативно сказывается на деловой активности, финансовой и торговой деятельности предприятия;
· высокая доля себестоимости и коммерческих расходов, что приводит к низкому уровню и снижению прибыли от продаж, как результата основной торговой деятельности предприятия, несмотря на значительный рост товарооборота в 2016 году;
· низкий уровень платежеспособности: предприятие имеет возможность погасить обязательства только при реализации всего оборотного капитала в течение 6 месяцев;
· снижение уровня рентабельности в результате роста затратоемкости торговой деятельности и снижения прибыли от продаж и чистой прибыли предприятия. Наблюдается отсутствие эффективности осуществляемых затрат, торговой деятельности, что негативно отражается на общей относительной доходности предприятия.
Вышеприведенные выявленные негативные тенденции определили необходимость создания пропорциональной интеграционной системы управления финансовыми результатами и финансово-хозяйственной деятельностью предприятия в целях повышения финансовых результатов, которые должна входить в состав системы финансового управления предприятием ООО «ЭФФЕКТ»  в целом.
Непринятие мер, направленных на повышение финансовой устойчивости, сдерживание роста дебиторской задолженности, финансовых результатов оптимизацию уровня себестоимости и коммерческих расходов ООО «ЭФФЕКТ» может негативно отразится на деятельности предприятия, вплоть до его существования и, как итог, ликвидации в результате наступления банкротства, вероятность наступления которого из года в год стабильно увеличивается.
Для определения степени влияния выше представленных факторов, влияющих на финансово-хозяйственную деятельность предприятия ООО «ЭФФЕКТ»  следует провести прогнозирование прибыли от продаж, как результата основной торговой деятельности под влиянием значений показателей. 
В табл. 18 представлена система показателей, направленных на изменение прибыли от продаж, как основного результата финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Таблица 18
Факторы, влияющие на изменение чистой прибыли ООО «ЭФФЕКТ», тыс. руб.
	Период
	Прибыль от продаж
	Дебиторская задолженность
	Кредиторская задолженность
	Себестоимость продаж
	Коммерческие расходы

	1 пол. 14г.
	370
	3 780
	7 934
	31 982
	2 107

	2 пол. 14г.
	366
	4 140
	8 620
	32 485
	2 200

	1 пол. 15г.
	335
	6 680
	9 827
	34 652
	5 164

	2 пол. 15г.
	328
	6 914
	10 716
	21 477
	5 615

	1 пол. 16г.
	272
	23 370
	29 814
	45 156
	20 543

	2 пол. 16г.
	236
	29 695
	38 017
	50 846
	25 326


Построение поля корреляции показателя прибыли от продаж определило сильную связь и высокую зависимость между показателями, представленные в табл. 19.
Таблица 19
Корреляция и определение зависимости прибыли от продаж от факторных признаков
	Показатель
	Прибыль от продаж
	Степень зависимости

	Прибыль от продаж
	1
	х

	Дебиторская задолженность
	-0,97892
	Связь обратная, сильная

	Кредиторская задолженность
	-0,97022
	Связь обратная, сильная

	Себестоимость продаж
	-0,78385
	Связь обратная, заметная

	Коммерческие расходы
	-0,98278
	Связь обратная, сильная



Таким образом, для прогнозирования следует оставить факторы «Дебиторская задолженность», «Коммерческие расходы», т.к. по модулю они представляют наиболее значение и оказывают сильное влияние на изменение прибыли от продаж.
Регрессионный анализ представлен в табл. 20.
Таблица 20
Регрессионный анализ
[image: ]
Прогнозирование прибыли от продаж, представленное на основании регрессионного анализа, дает основание полагать, что 97% изменений прибыли от продаж обусловлено изменением факторных признаков, включенных в модель. Модель для прогнозирования прибыли от продаж:

Для прогнозирования прибыли от продаж следует провести прогноз факторных показателей, представленный на рис. 11, 12.

Рис. 11. Прогнозирование дебиторской задолженности ООО «ЭФФЕКТ» на 1 полугодие 2017 года, тыс. руб.

Рис. 12. Прогнозирование коммерческих расходов ООО «ЭФФЕКТ» на 1 и 2 полугодие 2017 года, тыс. руб.
Таким образом, представленный прогноз факторных показателей дает основание на построение прогноза прибыли от продаж. Результат прогноза представлен в табл. 21.
Таблица 21
Прогнозирование прибыли от продаж ООО «ЭФФЕКТ» на 1 и 2 полугодие 2017 года, тыс. руб.
	Показатель
	Значение на 1 полугодие 2017г.
	Значение на 2 полугодие 2017г.

	Дебиторская задолженность
	45 429
	62 999

	Коммерческие расходы
	39 200
	54 288

	Прибыль от продаж
	176
	105



Результат прогноза прибыли от продаж, как основного результата финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» представлен на рис. 13.

Рис. 13. Прогнозирование прибыли от продаж на 1 и 2 полугодие 2017 года в результате непринятия мер по повышению финансово-хозяйственной деятельности ООО «ЭФФЕКТ»  (с достоверностью 97%) , тыс. руб.

Таким образом, доказана обратная зависимость влияния дебиторской задолженности и коммерческих расходов на прибыль от продаж: рост данных показателей неизменно приводит к стабильному снижению прибыли от продаж, как основного результата финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Данные, представленные на рис. 13 дают основание сделать вывод о необходимости принятия мер, направленных на снижение, в первую очередь, дебиторской задолженности и коммерческих расходов, которые негативно сказываются на прибыли от основной торговой деятельности ООО «ЭФФЕКТ».
Таким образом, при том же уровне управления финансово-хозяйственной деятельностью, в результате отсутствия мер по снижению дебиторской и кредиторской задолженности, а также коммерческих расходов, будет наблюдаться стабильное снижение прибыли от продаж. Прибыль от продаж по итогам 1 полугодия 2017 года достигнет уровня 176 тыс. руб., что ниже уровня во 2 полугодии 2016 года на 60 тыс. руб., на во 2 полугодии тенденция ее снижения сохранится, прибыль от продаж снизится до 105 тыс. руб.
Для предприятия ООО «ЭФФЕКТ» необходимо разработать различные программы, совершенствовать закупочную деятельность, оптимизировать транспортные, маркетинговые расходы, расходы на рекламную кампанию для снижения расходов и затрат, так как это основной фактор, который значительно снижает прибыль от основной торговой деятельности предприятия. Кроме того, в результате небольшого разрыва между доходами и расходами в основной торговой деятельности, на долю прибыли от продаж приходится минимальный процент товарооборота, что определяет низкий уровень относительной доходности – рентабельности продаж.
В управлении дебиторской задолженностью необходимо провести переговоры с основными покупателями товаров, что должно содействовать в снижении ее стоимости. В дальнейшем, необходимо разработать и внедрить программу по работе с дебиторами на основании применения более жестких условий при несоблюдении графика погашения при заключении договора по отсрочке платежей. Дальнейший рост дебиторской задолженности приведет к неплатежам с дебиторами и росту невозможности оплачивать свои обязательства. Это грозит предприятию риском потери даже платежеспособности в долгосрочной перспективе, следовательно, банкротством и ликвидацией. 
На рис. 14 необходимо схематично отразить проблемы, связанные с управлением финансово-хозяйственной деятельностью предприятия ООО «ЭФФЕКТ» и определить место факторов, их вызывающих.
Высокая зависимость от кредиторов
Значительный рост коммерческих расходов
1. РЕЗУЛЬТАТ: Снижение финансовой независимости и финансового результата от основной торговой деятельности предприятия
Риск потери платежеспособности и риск повышения невозможности оплаты своих обязательств
ИТОГ: ОТСУТСТВИЕ НЕРАСПРЕДЕЛЕННОЙ ПРИБЫЛИ (ПОЛУЧЕНИЕ УБЫТКА), ОТСУТСТВИЕ ДОХОДНОСТИ И ПОТЕРЯ РЕНТАБЕЛЬНОСТИ
Рост дебиторской задолженности, снижение деловой активности. Низкий уровень собственных оборотных средств
Снижение финансового результата основной торговой деятельности, низкий уровень рентабельности
Риск ликвидации предприятия в связи с ростом вероятности банкротства

Рис. 14. Идентификация проблем в финансово-хозяйственной деятельности ООО «ЭФФЕКТ» 

На основании рис. 14 следует сделать вывод, что основные проблемы в финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» вытекают из роста высокой зависимости от кредиторов и значительного роста коммерческих расходов. Отсутствие эффективного управления данными факторами негативно воздействует на финансово-хозяйственную деятельность, наблюдается низкий уровень рентабельности и ее потеря.
Следует отметить, что на всех этапах устранения выявленных проблем в финансово-хозяйственной деятельности предприятия необходимо проведение контроля и мониторинга осуществления затрат, поиск оптимальных, альтернативных путей совершения расходов при закупке и доведении товаров до потребителей, а также мониторинг в управлении дебиторской задолженностью. Данные факторы должны подлежать постоянному мониторингу, т.к. их уровень определяет уровень деловой активности, финансовой независимости от кредиторов, прибыли от продаж, как результата основной торговой деятельности предприятия, наличие стабильного и оптимального уровня рентабельности.
Таким образом, уровень финансово-хозяйственной деятельности предприятия полностью зависит от политики взаиморасчетов и от эффективного управления расходами и затратами торгового предприятия.
Отсутствие разрыва в объеме получаемых доходов и расходов является фактором низкого уровня прибыли от продаж, которая из года в год имеет стабильную тенденцию к снижению. Устранению данного фактора будет способствовать политика по оптимизации и сокращению коммерческих расходов.
Следовательно, основными направлениями при управлении финансово-хозяйственной деятельностью предприятия ООО «ЭФФЕКТ»  должны стать – снижение дебиторской задолженности, погашение кредиторской задолженности. Оптимизация коммерческих расходов приведет к повышению прибыли от продаж, чистой прибыли, и, как следствие, росту нераспределенной прибыли в структуре собственного капитала предприятия.
Положительным направлением по управлению финансово-хозяйственной деятельностью предприятия станет возможность реализации мероприятий, направленных на повышение интенсивности политики взаиморасчетов, оптимизацию расходов и затрат, что увеличит объем дохода от основной торговой деятельности и повысится уровень деловой активности и фианнсовой независимости предприятия.
Таким образом, на основании выявленных проблем в управлении финансово-хозяйственной деятельностью предприятия необходимо рассмотреть направления и разработать комплекс мероприятий, направленных на повышение эффективности управления финансово-хозяйственной деятельностью предприятия ООО «ЭФФЕКТ». 


3.2. Определение мероприятий, направленных на повышение
финансово-хозяйственной деятельности предприятия


  Для разработки системы мероприятий по повышению эффективности управления финансово-хозяйственной деятельностью предприятия ООО «ЭФФЕКТ» необходима реализация следующих основных направлений: 
· осуществление анализа структуры формирования прибыли от продаж относительно состава и динамики;
· проведение анализа причин, которые привели к отклонениям прибыли от продаж в результате влияния себестоимости и коммерческих расходов;
· расчет плановых показателей рентабельности;
· проведение анализа дебиторской задолженности, рассмотрение возможностей ее погашения;
· покрытие части кредиторской задолженности высвобожденными средствами из дебиторской задолженности, ослабление финансовой зависимости от кредиторов;
· увеличение собственного капитала за счет роста нераспределенной прибыли предприятия.
Снижение прибыли от продаж, увеличение коммерческих расходов, рост взаимных неплатежей по торговым операциям доказывают предположение о том, что необходимо рассматривать направления, которые должны быть обращены на разработку эффективной политики управления дебиторской задолженностью, снижение уровня коммерческих расходов на фоне необходимости повышения прибыли от продаж и роста деловой активности предприятия.
На рис. 15 представлена система направлений, отражающих повышение прибыли от продаж, и снижение уровня дебиторской задолженности  торгового предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Повышение эффективности финансово-хозяйственной деятельности ООО «ЭКБ ТЕСТ» 
Снижение коммерческих расходов
Снижение дебиторской задолженности
Цель:
· повышение деловой активности;
· повышение эффективности произво-димых взаиморасчетов с кредиторами;
· снижение вовлечения средств в оборот, рост деловой активности;
· 

Цель:
· повышение прибыли от продаж и чистой прибыли предприятия;
· достижение разрыва между доходами и расходами для обеспечения оптимального уровня рентабельности
· рост рентабельности торговой деятельности и повышение эффектив-ности использования имущества
 

Рис. 15. Система направлений по повышению эффективности финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия ООО «ЭФФЕКТ»

Таким образом, следует рассмотреть следующие мероприятия, направленные на повышение финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия:
Рассмотренные варианты повышения эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» дают возможность повысить финансовую устойчивость, ликвидность и платежеспособность, деловую активность, а также прибыль от продаж, как основного показателя финансовой и торговой деятельности предприятия.
Кроме того, это даст возможность определить и утвердить программу по сохранению оптимального уровня дебиторской задолженности, что связано с эффективной торговой деятельностью.
Данная система мероприятий, нацеленная на повышение эффективности финансовой и хозяйственной деятельности, даст возможность повысить уровень системы показателей рентабельности деятельности предприятия, а именно: продаж, затрат и эффективности использования имущества предприятия, что в будущем также положительно скажется на повышении эффективности торговой деятельности предприятия за счет более оптимального уровня, эффективного использования коммерческих расходов.
Таким образом, к реализации предлагаются мероприятия, по которым необходимо произвести расчет экономической эффективности. 
1. Снижение дебиторской задолженности.
Необходимо следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности. Значительное превышение дебиторской задолженности создает угрозу для финансовой устойчивости предприятия и делает необходимым привлечение дополнительных источников финансирования в оборот предприятия.
По данным ООО «ЭФФЕКТ» клиенты делятся на четыре группы по срокам возникновения  дебиторской задолженности. 
В 2016 году дебиторы предприятия ООО «ЭФФЕКТ» распределились следующим образом:
· в первую группу вошли дебиторы (до 30 дней) – 18 предприятий;
· во вторую группу (30-60 дней) – 12 предприятий;
· в третью группу (60-90 дней) – 8 предприятий;
· в четвертую (90-180 дней) – 6 предприятий.
Далее предлагается провести анализ дебиторской задолженности покупателей и заказчиков ABC-методом. Исходные данные по дебиторам формируются, а затем  покупатели  ранжируются на три группы. Расчет представлен в табл. 22.


Таблица 22
Ранжирование дебиторов предприятия ООО «ЭФФЕКТ» [54]
	№ п/п
	Вид дебитора
	Стоимость неоплаченных отгрузок
	Стоимость неоплаченных отгрузок наращенным итогом

	
	
	тыс. руб.
	уд.вес, %
	тыс. руб.
	уд.вес, %

	Группа А
	х
	х
	х
	х
	х

	1
	ООО "Восток"
	9 923
	18,7
	9 923
	18,7

	2
	ЗАО "ХимПлюс"
	7 270
	13,7
	17 193
	32,4

	3
	ОАО "Постхолдинг"
	6 739
	12,7
	23 932
	45,1

	4
	ООО "Добрый день"
	4 882
	9,2
	28 814
	54,3

	5
	ЗАО "Омега-Хим"
	4 192
	7,9
	33 006
	62,2

	6
	ИП Скворцов"
	3 555
	6,7
	36 562
	68,9

	7
	ЗАО "Инвестхимия"
	1 220
	2,3
	37 782
	71,2

	8
	ОАО "ХимОптТорг"
	1 167
	2,2
	38 950
	73,4

	9
	ООО "Оптовый склад"
	1 114
	2,1
	40 064
	75,5

	10
	ООО "Заря"
	955
	1,8
	41 019
	77,3

	11
	ОАО "СтерлитамакХимОПТ"
	743
	1,4
	41 762
	78,7

	12
	ООО "Марс и К"
	690
	1,3
	42 452
	80,0

	 
	 ИТОГО
	42 452
	80,0
	- 
	- 

	Группа В
	х
	х
	х
	х
	х

	13
	ЗАО "ТехСтройПласт "
	690
	1,3
	43 142
	81,2

	14
	ООО "Промышленность"
	690
	1,3
	43 832
	82,5

	15
	ОАО "Химстрой"
	690
	1,3
	44 522
	83,8

	16
	ООО "Бытовой сервис"
	637
	1,2
	45 158
	85

	17
	ООО "ИНТЕГРАЛ"
	637
	1,2
	45 795
	86,2

	18
	ЗАО "Башавтодеталь"
	637
	1,2
	46 432
	87,4

	19
	ЗАО "Промторг"
	478
	0,9
	46 909
	88,4

	20
	ОАО "Быт плюс"
	478
	0,9
	47 387
	89,3

	21
	ООО "Сантехмонтаж"
	425
	0,8
	47 812
	90,1

	22
	ООО "Айгуль"
	425
	0,8
	48 236
	90,9

	23
	ОАО ТЦ "Башкирия"
	425
	0,8
	48 661
	91,7

	24
	ЗАО ТПП "Башкирэнерго"
	425
	0,8
	49 085
	92,5

	25
	ОАО "Башкультторг"
	425
	0,8
	49 510
	93,3

	26
	ЗАО "Башхозторг"
	425
	0,8
	49 934
	94,1

	27
	ОАО "Зенит"
	265
	0,5
	50 199
	94,6

	28
	 ООО БФ «Коммерсант»
	212
	0,4
	50 412
	95,0

	
	 ИТОГО
	7 960
	15,0
	- 
	- 

	Группа С
	
	х
	х
	х
	х

	Остальные  5% предприятий
	2 653
	5,0
	53 065
	100,0




Группа «А» – наиболее важные дебиторы, то есть 20%, на которые приходятся 80% дебиторской задолженности, которые заслуживают повышенного управления, поскольку здесь усилия будут оправданными. Работа с этой категорией должников должна строиться на основе персонального подхода. Эти усилия оправданы суммами долгов, которые будут возвращены.
Группа «В» – дебиторы средней важности те, на которые в сумме приходится 15 % дебиторской задолженности, и требуют управления лишь изредка. Группа «С» – маловажные дебиторы те, на которых приходится 5% всей дебиторской задолженности предприятия. Управлению дебиторами этой группы не стоит уделять слишком многих сил и времени. [16, c.42].
По данным табл. 22 можно сделать вывод, что 12 дебиторов составляют 80%, которые требуют постоянного управления, еще 16 дебиторов с первыми 12 дебиторами составляют 95%, остальные менее значимы и не требуют постоянного управления. 
Организации из Группы «А» являются крупными оптовыми покупателями товаров, которые требуют постоянного управления, из-за крупных отгрузок и необходимости соблюдения договорных обязательств и бесперебойной работы с ними. 
Путем проведения руководством предприятия ООО «ЭФФЕКТ» переговоров с дебиторами было установлено, что погасятся следующие суммы дебиторской задолженности по следующим дебиторам. (см. табл. 23).
Таблица 23
Погашение дебиторской задолженности дебиторами ООО «ЭФФЕКТ», тыс. руб.
	№ п/п
	Вид дебитора
	Стоимость неоплаченных отгрузок
	Сумма погашенной  задолженности
	Сумма непогашенной задолженности

	
	
	руб.
	руб.
	руб.

	1
	2
	3
	4
	5

	Группа А 
	 
	 
	 

	1
	ООО "Восток"
	9 923
	4 359
	5 564

	2
	ЗАО "ХимПлюс"
	7 270
	3 994
	3 276

	3
	ОАО "Постхолдинг"
	6 739
	2 625
	4 114

	4
	ООО "Добрый день"
	4 882
	1 557
	3 325

	5
	ЗАО "Омега-Хим"
	4 192
	2 201
	1 992


Продолжение табл. 23
	1
	2
	3
	4
	5

	6
	ИП Скворцов"
	3 555
	160
	3 395

	7
	ЗАО "Инвестхимия"
	1 220
	-
	-

	8
	ОАО "ХимОптТорг"
	1 167
	283
	885

	9
	ООО "Оптовый склад"
	1 114
	1 072
	42

	10
	ООО "Заря"
	955
	153
	802

	11
	ОАО "СтерлитамакХимОПТ"
	743
	11
	732

	12
	ООО "Марс и К"
	690
	249
	441

	 
	 ИТОГО
	42 452
	16 666
	25 786

	Группа В 
	 
	 
	 

	13
	ЗАО "ТехСтройПласт "
	690
	432
	258

	14
	ООО "Промышленность"
	690
	344
	346

	15
	ОАО "Химстрой"
	690
	75
	615

	16
	ООО "Бытовой сервис"
	637
	-
	-

	17
	ООО "ИНТЕГРАЛ"
	637
	15
	622

	18
	ЗАО "Башавтодеталь"
	637
	257
	379

	19
	ЗАО "Промторг"
	478
	19
	459

	20
	ОАО "Быт плюс"
	478
	-
	-

	21
	ООО "Сантехмонтаж"
	425
	68
	356

	22
	ООО "Айгуль"
	425
	54
	370

	23
	ОАО ТЦ "Башкирия"
	425
	72
	352

	24
	ЗАО ТПП "Башкирэнерго"
	425
	120
	305

	25
	ОАО "Башкультторг"
	425
	181
	244

	26
	ЗАО "Башхозторг"
	425
	-
	-

	27
	ОАО "Зенит"
	265
	130
	135

	28
	 ООО БФ «Коммерсант»
	212
	83
	129

	
	 ИТОГО
	7 960
	1 820
	6 140

	Группа С
	 

	Остальные  5% предприятий
	2 653
	94
	2 559

	х
	ИТОГО дебиторская задолженность, тыс. руб.
	53 065
	18 580
	34 485

	х
	Погашено дебиторской задолженности, %
	-
	35,0
	-



Таким образом, с учетом проведенных переговоров погасится 35% дебиторской задолженности, или 18 580 тыс. руб. Стоимость дебиторской задолженности составит 34 485 тыс. руб.
2. Снижение стоимости коммерческих расходов.
Коммерческие расходы состоят в своей основе из транспортных расходов, расходов на проведение рекламной кампании.
Необходимо рассмотреть возможность снижения затрат, связанных с транспортными расходами за счет предпочтения в использовании более дешевого топлива ГСМ, т.к. в 2016 году наблюдается значительный рост их стоимости что негативно отражается на формировании финансовых результатов и рентабельности предприятия.
Для поиска возможности по снижению стоимости транспортных расходов необходимо определить альтернативный вариант использования ГСМ, что представлено в табл. 24.
Таблица 24
Анализ цен на ГСМ и выбор оптимального альтернативного варианта в снижении транспортных расходов, тыс. руб.
	Статья транспортных  расходов
	Сумма, тыс. руб.
	Альтернативный вариант

	
	
	Статья транспортных  расходов
	Сумма, тыс. руб.

	 - основное топливо  (АИ -98-К5)
	21 327
	 - основное топливо (АИ-80-К5)
	14 135

	- автомасла, тосол, антифриз
	4 129
	- автомасла, тосол, антифриз
	3 368

	Прочие расходные ГСМ и комплектующие
	1 592
	Прочие расходные ГСМ и комплектующие
	864

	ИТОГО по факту
	27 048
	ИТОГО по плану
	18 367




На основании табл. 24 следует сделать вывод о том, что существует возможность сократить стоимость транспортных расходов на 8 681 тыс. руб. за счет маневрирования ценами на топливо и ГСМ. 
Следовательно, уровень транспортных расходов снизится в целом до уровня 18 367 тыс. руб. при использовании альтернативного варианта использования ГСМ.
Расходы на рекламную компания также существует возможность сократить. В табл. 25 представлен альтернативный вариант проведения рекламной кампании – использование услуг комплекса проведения рекламной кампании РА «PICONSULT» – рекламное агентство полного цикла, предоставляющее маркетинговые услуги бизнесу, от разработки Digital и маркетинговых стратегий, до их реализации и оптимизации в сети Интернет. [55]
Таблица 25
Анализ цен на рекламную кампанию и выбор оптимального альтернативного варианта в снижении маркетинговых расходов, тыс. руб.

	Статья расходов на РК
	Сумма, тыс. руб.
	Альтернативный вариант РА «PICONSULT»

	
	
	Статья расходов на РК
	Сумма, тыс. руб.

	- реклама на ТВ (ТВ-ролики)
	16 200
	Комплекс проведения рекламной кампании и разработка маркетинговой стратегии
	10 800

	- баннеры, буклеты, визитки
	1 230
	
	

	- реклама на радио
	1 690
	
	

	- реклама в сети Интернет
	3 450
	
	

	ИТОГО по факту
	21 470
	ИТОГО по плану
	10 800




На основании табл. 25 следует сделать вывод о том, что существует возможность сократить стоимость маркетинговых расходов на 10 670  тыс. руб. за счет применения комплекса маркетинговой стратегии и рекламной кампании РА «PICONSULT». Следовательно, уровень рекламных расходов снизится в целом до уровня 10 800 тыс. руб. при использовании альтернативного варианта рекламной кампании.
Остальная часть коммерческих расходов приходится на заработную плату административно-управленского персонала. [54]
3. Покрытие высвобожденными средствами из дебиторской задолженности части кредиторской задолженности.
Покрытие части кредиторской задолженности позволит снизить финансовую зависимость от кредиторов, увеличить уровень автономии и маневрирования собственным капиталом и собственными оборотными средствами.
Кроме того, увеличение прибыли от продаж, соответственно, чистой прибыли, приведет к росту нераспределенной прибыли и окажет положительный эффект на росте собственного капитала предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Вышеперечисленные мероприятия следует рассматривать в совокупности, т.к. реализация одного мероприятия неизменно приводит к осуществлению последующего, т.е. предложенные рекомендации между собой взаимосвязаны и представляют собой определенный комплекс в повышении эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Далее следует произвести расчет экономической эффективности предлагаемых мероприятий.


3.3. Расчет экономической эффективности предлагаемых мероприятий


На основании приведенных мероприятий, направленных на повышение уровня финансового состояния и повышения финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» в целом, следует произвести расчет их экономической эффективности с целью определения влияния запланированных мероприятий на результаты деятельности предприятия.
В табл. 26 представлен расчет общего влияния мероприятий на финансовые результаты деятельности ООО «ЭФФЕКТ».
Таблица 26
Расчет общего экономического эффекта предлагаемых мероприятий на предприятии ООО «ЭФФЕКТ», тыс. руб.
	Показатель
	Факт 2016г.
	М21
	Влияние мероприятий
	Эк. эффект, тыс. руб.

	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5

	Выручка
	142 379
	х 
	142 379
	0

	Себестоимость
	96 002
	х 
	96 002
	0

	Валовая прибыль
	46 377
	х 
	46 377
	0


Продолжение табл. 26
	1
	2
	3
	4
	5

	Коммерческие расходы
	45 869
	-19 351
	26 518
	-19 351

	Прибыль от продаж
	508
	19 351
	19 859
	19 351

	Прочая деятельность
	126
	х 
	126
	0

	Прибыль до налогообложения
	634
	19 351
	19 985
	19 351

	Налог на прибыль
	197
	3 870
	4 067
	3 870

	Чистая прибыль
	437
	15 481
	15 918
	15 481


где М21 – Снижение стоимости коммерческих расходов


Таким образом, наблюдается рост прибыли от продаж предприятия ООО «ЭФФЕКТ» на 19 351 тыс. руб., а рост чистой прибыли составит 15 481 тыс. руб. с учетом оплаты дополнительной суммы налога на прибыль в результате повышения результативности хозяйственной деятельности предприятия.
Плановая структура товарооборота предприятия ООО «ЭФФЕКТ» представлена на рис. 16.

Рис. 16. Плановая структура товарооборота предприятия ООО «ЭФФЕКТ» по факту 2016 года и по плану, %

На основании рис. 16 следует отметить увеличение доли прибыли от продаж до 14,0% в товарообороте по плану, тогда, как в 2016 году она составляла 0,4%. Здесь уже наблюдается увеличение показателя превышения доходов над расходами, что положительно должно сказаться на росте рентабельности торговой деятельности предприятия.  
В табл. 27 следует произвести расчет прогнозного баланса ООО «ЭФФЕКТ».
Таблица 27
Расчет прогнозного баланса ООО «ЭФФЕКТ»  (с учетом реализации мероприятий 1-3), тыс. руб.
	Актив баланса
	2016г.
	Изменение по плану
	Прогнозное значение

	
	
	
	

	Внеоборотные активы
	348
	х 
	348

	Запасы
	9 981
	х 
	9 981

	НДС
	959
	х 
	959

	Дебиторская задолженность
	53 065
	-18580
	34 485

	Финансовые вложения
	52
	 х
	52

	Денежные средства
	467
	15481
	15 948

	Прочие ОА
	5 126
	 х
	5 126

	Итого оборотные активы
	69 650
	-3099
	66 551

	Итого активы
	69 998
	-3099
	66 899

	Пассив баланса
	2016г.
	Изменение по плану
	Прогнозное значение

	
	
	
	

	Уставный капитал
	10
	х 
	10

	Нераспределенная прибыль
	1 109
	15 481
	16 590

	Итого собственный капитал
	1 119
	15 481
	16 600

	Заемные средства
	1 048
	 х
	1 048

	Итого долгосрочные обязательства
	1 048
	 х
	1 048

	Заемные средства
	0
	 х
	0

	Кредиторская задолженность
	67 831
	-18 580
	49 251

	Итого краткосрочные обязательства
	67 831
	-18 580
	49 251

	Итого пассивы
	69 998
	-3 099
	66 899




На основании табл. 27 следует сделать вывод о снижении стоимости дебиторской задолженности на 35,0% и о снижении кредиторской задолженности на 18 580 тыс. руб.
Собственный капитал, при этом, пополнится суммой по статье «Нераспределенная прибыль» на 15 481 тыс. руб.
Следует отметить, что снижается уровень краткосрочных заемных средств при повышении собственного капитала за счет покрытия дебиторами части своей задолженности перед ООО «ЭФФЕКТ» и за счет покрытия данными средствами кредиторской задолженности.
Стоимость валюты баланса снизится на 3 099 тыс. руб., составив 66 899 тыс. руб. за счет высвобождения средств из оборота.
На основании имеющегося прогнозного бухгалтерского баланса и отчета о финансовых результатах следует провести расчет плановых основных показателей, определяющие уровень финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ».
Таблица 28
Расчет основных показателей и коэффициентов, определяющих плановую финансово-хозяйственную деятельность ООО «ЭФФЕКТ»
	Показатели
	2016г.
	Плановые значения
	Абсолютное изменение по плану относительно 2016г., +/-

	Рентабельность активов
	0,0062
	0,2379
	0,2317

	Рентабельность оборотных активов
	0,0063
	0,2392
	0,2329

	Рентабельность собственного капитала
	0,3905
	0,9589
	0,5684

	Рентабельность продаж
	0,0036
	0,1395
	0,1359

	Рентабельность затрат
	0,0031
	0,1299
	0,1268

	Собственные оборотные средства, тыс. руб.
	771
	16 252
	15 481

	Коэффициент текущей ликвидности (1,0-2,0)
	1,027
	1,3513
	0,3243

	Коэффициент срочной ликвидности (более 0,8)
	0,79
	1,0251
	0,2351

	Коэффициент абсолютной ликвидности (0,2-0,3)
	0,082
	0,3249
	0,2429

	Коэффициент автономии (более 0,5)
	0,016
	0,2481
	0,2321

	Коэффициент финансовой устойчивости (более 0,7)
	0,031
	0,2638
	0,2328

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (более 0,1)
	0,011
	0,2442
	0,2332




Относительно рассчитанных показателей рентабельности, характеризующих финансово-хозяйственную деятельность предприятия ООО «ЭФФЕКТ» следует сделать вывод о повышении плановой относительной доходности, финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия.
Сравнение фактических значений показателей рентабельности с плановыми данными представлено на рис. 17.

Рис. 17. Сравнение фактических и плановых значений показателей рентабельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» , п

Таким образом, доказана экономическая эффективность предлагаемых мероприятий: все плановые показатели рентабельности выше фактических данных 2016 года, что говорит о повышении эффективности использования имеющихся ресурсов предприятия ООО «ЭФФЕКТ». Повысится относительная доходность предприятия.
Динамика показателей, характеризующих платежеспособность предприятия, представлена на рис. 18.

Рис. 18. Сравнение фактических и плановых значений показателей платежеспособности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» , п
Отмечен рост плановых значений показателей платежеспособности, которые свидетельствуют о возможности покрывать свои обязательства (по плану) уже в краткосрочном периоде – посредством лишь абсолютно ликвидных активов. Плановое значение коэффициента абсолютной ликвидности выше норматива и составит 0,32.
Следовательно, предприятие ООО «ЭФФЕКТ» будет являться платежеспособным как в долгосрочном, так и в краткосрочном периоде.
Сравнение фактических и плановых показателей, характеризующих уровень финансовой устойчивости представлено на рис. 19.

Рис. 19. Сравнение фактических и плановых значений показателей финансовой устойчивости предприятия ООО «ЭФФЕКТ» , п

Относительно плановых показателей финансовой устойчивости следует сделать вывод, что в плановом периоде независимость предприятия и финансовая устойчивость начнут возрастать, но еще данные показатели не достигнут минимального порога значения. Для дальнейшего роста финансовой независимости и устойчивости следует внимательно следить за уровнем и соотношением как дебиторской и кредиторской задолженности, а также за уровнем постоянных расходов, которые на предприятии представлены коммерческими расходами.
Повысится маневренность собственными оборотными средствами за счет роста собственного оборотного капитала что будет характеризовать финансирование оборотных средств уже, в большей доле, собственными источниками финансирования.
Таким образом, с целью повышения финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ» необходимо утвердить программу оптимизации и рационализации расходов, что, в значительной степени, повысит рентабельность, ликвидность и финансовую устойчивость предприятия.
Практическая значимость приведенных и предлагаемых мероприятий заключается в возможности их реализации на практике с учетом необходимости применения программы экономии расходов и затрат, в которой предприятие нуждается особо остро. 
Следует отметить, что предлагаемая программа должна реализоваться более одного года для достижения роста финансовой устойчивости с учетом планомерной работы по оптимизации и сдерживанию роста дебиторской задолженности, ресурсы в которой являются основой погашения кредиторской задолженности. Это станет толчком в успешном  развитии и процветании торгового предприятия ООО «ЭФФЕКТ» в будущем.


Заключение

В процессе написания выпускной квалификационной работы по изучению финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия ООО «ЭФФЕКТ» были сделаны следующие выводы.
В проведении финансово-хозяйственной деятельности важной частью является проведение финансового анализа и анализа финансового состояния предприятия. При проведении финансового анализа, является, в своей основе, определение эффективности использования финансовых ресурсов, выявление резервов повышения финансового состояния предприятия и финансовых результатов предприятия в целях использования выявленных резервов и повышения эффективности деятельности предприятия.
Финансовый анализ, как составная часть анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия имеет стратегическое значение: позволяет принимать верные финансовые и управленческие решения в настоящий момент времени и принимать стратегические финансовые решения в настоящем в целях повышения финансовых результатов предприятия в будущем. 
Методика анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия заключается в проведении анализа финансового состояния и финансовых результатов предприятия. От того насколько эффективно используется имущество предприятия источники его формирования зависит уровень получаемой прибыли предприятия в будущем. При проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности должна применятся достоверная информация целью возможности применения выявленных резервов и устранения отрицательных факторов в практической деятельности предприятия. 
Существуют определенные методы и система финансовых показателей по проведению анализа финансового состояния предприятия. Совокупность методик и системы исследования позволяет провести качественный финансово-экономический анализ, нацеленный на определение эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
На основании проведенного исследования, направленного на проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности и финансовых результатов предприятия ООО «ЭФФЕКТ» были сделаны следующие выводы.
Предприятие ООО «ЭФФЕКТ» – это торговое предприятие, занимающееся реализацией электронных компонентов и электронного оборудования. На российском рынке функционирует пять лет.
Имущество предприятия ООО «ЭФФЕКТ» представлено, в своей основе, оборотным капиталом, который стабильно увеличивается за счет роста запасов и дебиторской задолженности. Предприятие использует для торговой деятельности заемные основные средства в виде кредиторской задолженности. 
Предприятие ООО «ЭФФЕКТ» находится в зависимости от взаимных неплатежей: рост дебиторской задолженности препятствует погашению кредиторской задолженности, которая также увеличивается.
Проведенный анализ финансовой устойчивости свидетельствует о том, что предприятие является финансово зависимым, имеет в структуре средств в основном заемный капитал в виде кредиторской задолженности. Наблюдается высокая зависимость от внешнего финансирования, что негативно сказывается на финансовой, расчетной и торговой деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ». Анализ финансовых результатов показал, что наблюдается низкая доля прибыли от продаж в структуре товарооборота: абсолютный рост коммерческих расходов и высокая доля себестоимости негативно сказываются на формировании прибыли от продаж. Повышается затратоемкость торговой деятельности, что характеризует снижение эффективности использования имеющихся ресурсов – наблюдается низкий уровень рентабельности, которая имеет тенденцию снижения в результате снижения прибыли от продаж, следовательно, и чистой прибыли. 
Анализ деловой активности позволил сделать вывод о снижении оборачиваемости текущих активов, что негативно сказывается на расширении торговой деятельности. Снижение деловой активности обусловлено значительным ростом дебиторской задолженности. Наблюдается обширное вовлечение дополнительных средств в торговый оборот, отрицательно сказывается на осуществлении торговой деятельности предприятия. Предприятие не является полноценно платежеспособным. Способно погасить обязательства лишь в долгосрочной перспективе (более 6 месяцев) в результате низкой доли собственных оборотных средств и высокого уровня кредиторской задолженности.
На основании выявленных направлений были разработаны следующие мероприятия, направленные на повышение финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «ЭФФЕКТ»:
1. Снижение дебиторской задолженности;
2. Снижение коммерческих расходов, рост которых негативно сказался на формировании прибыли от продаж, как основного результата финансово-хозяйственной деятельности предприятия;
3. Погашение кредиторской задолженности высвобожденными погашенной задолженностью дебиторов.
Таким образом, экономический эффект от реализации данных мероприятий заключается в повышении доли прибыли от продаж в структуре товарооборота, в высвобождении средств из оборотных активов за счет снижения дебиторской задолженности и погашении части кредиторской задолженности.
Данные мероприятия приведут к росту прибыли от продаж на 19 351 тыс. руб., к росту чистой прибыли на 15 481 тыс. руб. Также отметиться повышение относительной доходности предприятия ООО «ЭФФЕКТ», наличие платежеспособности в краткосрочной перспективе (до 3 месяцев), а также начало роста финансовой устойчивости и независимости. За счет повышения уровня собственного оборотного капитала повысится маневренность собственными оборотными средствами.
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1
Методика расчета коэффициентов финансовой устойчивости предприятия
	Наименование показателя
	Расчет показателя
	Комментарии

	1
	2
	3

	Коэффициент  автономии
	,
где СК – собственный капитал;
В – валюта баланса
	0,5 и выше. Показывает степень независимости предприятия от кредиторов

	Коэффициент  финансовой зависимости
	
	Норматив: ˂0,5.
Означает насколько активы предприятия финансируются за счет заемных средств. Слишком большая доля заемных средств снижает платежеспособность предприятия, подрывает его финансовую устойчивость, уменьшает вероятность получения кредита

	Мультипликатор собственного капитала
	
	Обратный показатель автономии, который отражает соотношение всех средств, авансированных предприятием

	Коэффициент финансовой напряженности
	,
где КО – краткосрочные обязательства
	Отражает долю краткосрочных обязательств в валюте баланса

	Коэффициент финансовой устойчивости
	,
где ДО – долгосрочные обязательства
	Норматив: ˃0,7.
Показывает, насколько предприятие зависит от заемных денежных средств, может ли он свободно располагать своим капиталом, исключая риск выплаты пени за неуплату или больших процентов

	Коэффициент  маневренности собственного капитала
	
где ВНА – внеоборотные активы.
	Норматив: 0,2-0,5.
Показывает, какая часть
оборотных средств в организации находится в мобильной форме, позволяющей свободно маневрировать ими

	Коэффициент  маневренности собственных оборотных средств
	,
где ДС – денежные средства,
СОК – собственный оборотный капитал
	Показывает долю денежных средств в сумме собственного оборотного капитала




Продолжение Приложения 1
	1
	2
	3

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	, 
где ОА – сумма оборотных активов
	Норматив: ˃0,1.
Характеризует наличие собственных оборотных средств в общей сумме оборотных активов предприятия


	Коэффициент обеспеченности долгосрочными инвестициями
	,
где ДО – долгосрочные обязательства
	Показывает долю инвестируемого капитала в основные средства предприятия

	Коэффициент финансового риска
	,
где ЗК – заемный капитал
	Норматив: ˂0,7.
Показывает, сколько единиц привлеченных средств приходится на каждую единицу собственных. Рост показателя в динамике свидетельствует об усилении зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов, т.е. о снижении финансовой устойчивости

	Коэффициент мобильных и иммобилизованных активов
	
	Отражает соотношение оборотных и внеоборотных активов



2014г.	ВНА	Запасы и НДС	Дебиторская задолженность и Прочие ОА	ДС и КФВ	5.9042333353014106E-2	49.819920883273305	46.761528015587182	3.3595087677865032	2015г.	ВНА	Запасы и НДС	Дебиторская задолженность и Прочие ОА	ДС и КФВ	2.1936637951325144	24.568093018876809	64.656592759967992	8.5816504260226889	2016г.	ВНА	Запасы и НДС	Дебиторская задолженность и Прочие ОА	ДС и КФВ	0.49715706163033235	15.629017971942055	83.132375210720312	0.74144975570730598	Уд. вес, %

2014г.	Собственный капитал	Долгосрочные обязательства	Краткосрочные обязательства	0	0	99.940957666646995	2015г.	Собственный капитал	Долгосрочные обязательства	Краткосрочные обязательства	0	4.8392411617944733	97.806336204867478	2016г.	Собственный капитал	Долгосрочные обязательства	Краткосрочные обязательства	1.3700391439755422	7.4287836795337014E-2	99.502842938369668	Уд. вес, %

Прибыль от основной деятельности 	2014г.	2015г.	2016г.	736	663	508	Прибыль от прочей деятельности	2014г.	2015г.	2016г.	-284	-247	126	Чистая прибыль  	2014г.	2015г.	2016г.	325	300	437	Тыс. руб.

Себестоимость продукции	2014г.	2015г.	2016г.	64467	56129	96002	Коммерческие расходы	2014г.	2015г.	2016г.	4307	10779	45869	Прибыль (убыток) от продаж	2014г.	2015г.	2016г.	736	663	508	Уд. вес, %

Рентабельность активов	2014г.	2015г.	2016г.	1.9188758339729585E-2	1.4122299110295156E-2	6.2430355153004369E-3	Рентабельность оборотных активов	2014г.	2015г.	2016г.	1.9200094523542269E-2	1.4439043172739087E-2	6.2742282842785354E-3	Рентабельность собственного капитала	2014г.	2015г.	2016г.	0.84856396866840733	0.43988269794721407	0.39052725647899911	Рентабельность продаж	2014г.	2015г.	2016г.	1.0588404546108474E-2	9.8119015554009852E-3	3.5679419015444695E-3	Рентабельность затрат (основной производственной деятельности)	2014г.	2015г.	2016г.	4.725623055224358E-3	4.4837687570993007E-3	3.0802630558747031E-3	Прибыль от продаж, тыс. руб.	1 пол. 14г.	2 пол. 14г.	1 пол. 15г.	2 пол. 15г.	1 пол. 16г.	2 пол. 16г.	Прогноз на 1 полугодие 17г.	Прогноз на 2 полугодие 17г.	3780	4140	6680	6914	23370	29695	45428.499999999993	62998.499999999993	
тыс. руб.
Прибыль от продаж, тыс. руб.	1 пол. 14г.	2 пол. 14г.	1 пол. 15г.	2 пол. 15г.	1 пол. 16г.	2 пол. 16г.	Прогноз на 1 полугодие 17г.	Прогноз на 2 полугодие 17г.	2107	2200	5164	5615	20543	25326	39200	54288.399999999994	
тыс. руб.
Прибыль от продаж, тыс. руб.	1 пол. 14г.	2 пол. 14г.	1 пол. 15г.	2 пол. 15г.	1 пол. 16г.	2 пол. 16г.	Прогноз на 1 полугодие 17г.	Прогноз на 2 полугодие 17г.	370	366	335	328	272	236	176	105	
тыс. руб.
Себестоимость продаж	Факт 2016г.	План	96002	96002	Коммерческие расходы	Факт 2016г.	План	45869	26518	Прибыль от продаж	Факт 2016г.	План	508	19859	2016г.	ROA	RCA	ROE	ROS	Rзатрат	6.1999999999999998E-3	6.3E-3	0.39050000000000001	3.5999999999999999E-3	3.0999999999999999E-3	Плановые значения	ROA	RCA	ROE	ROS	Rзатрат	0.23793778681295683	0.23918198073657795	0.95890361445783123	0.13947983902120398	0.1299200130590924	
2016г.	Коэффициент текущей ликвидности (1,0-2,0)	Коэффициент срочной ликвидности (более 0,8)	Коэффициент абсолютной ликвидности (0,2-0,3)	1.0269999999999999	0.79	8.2000000000000003E-2	Плановые значения	Коэффициент текущей ликвидности (1,0-2,0)	Коэффициент срочной ликвидности (более 0,8)	Коэффициент абсолютной ликвидности (0,2-0,3)	1.3512631902329888	1.0250563050729882	0.32486680957052216	2016г.	Коэффициент автономии (более 0,5)	Коэффициент финансовой устойчивости (более 0,7)	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (более 0,1)	1.6E-2	3.1E-2	1.0999999999999999E-2	Плановые значения	Коэффициент автономии (более 0,5)	Коэффициент финансовой устойчивости (более 0,7)	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (более 0,1)	0.24813542263719832	0.26380083968079976	0.244203693408063	
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Наблюдения 6

Дисперсионный 

анализ

df SS MS F

Значимо

сть F

Регрессия 2 13817,97 6908,984 49,48362 0,005047

Остаток 3 418,8649 139,6216

Итого 5 14236,83

Коэффи
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Станда

ртная 

ошибка

t-

статис

тика

P-

Значени

е

Нижние 

95%

Верхние 

95%

Нижние 

95,0%

Верхние 

95,0%

Y-пересечение 361,2393 15,15196 23,8411 0,000162 313,019 409,4595 313,019 409,4595

Переменная X 1 0,00763 0,010997 0,69385 0,537676 -0,02737 0,042628 -0,02737 0,042628

Переменная X 2 -0,01361 0,012152 -1,11981 0,344367 -0,05228 0,025066 -0,05228 0,025066
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